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negocio. Matelec 2012 es el aliado natural de esta industria porque 
nosotros también somos sector”, terminó Raúl Calleja.

Enrique Valer asume la Presidencia del Comité Organizador
Enrique Valer, Country President de Schneider Electric para España, 
Portugal y Sudamérica, ha sido nombrado presidente del Comité 
Organizador de la decimosexta edición de Matelec, que se centrará en 
los ámbitos de negocio con mayores perspectivas de crecimiento eco-
nómico, como la rehabilitación, las soluciones de eficiencia energética 
para segmentos concretos —como la industria hotelera y el retail— y 
los grandes proyectos internacionales, entre otros. En paralelo a la cele-
bración de Matelec, se organizará la Semana de la Eficiencia Energética, 
con rutas abiertas al público y a profesionales que mostrarán el interior 
tecnológico de espacios, edificios y viviendas de Madrid. 
Como nuevo presidente del Comité Organizador de Matelec, Valer se 
ha mostrado muy satisfecho ante el reto de liderar esta etapa de trans-
formación marcada por la apuesta por la eficiencia energética: “El éxito 
de las empresas de material eléctrico y electrónico españolas depende 
en gran parte de su capacidad de ofrecer al mercado productos que 
permitan hacer un consumo energético más eficiente y sostenible”  —y 
añade— “la eficiencia energética es además una importante palanca 
para la generación de empleo y la dinamización económica de nuestro 
país. Con esta apuesta hacia la eficiencia energética, Matelec quiere 
dar respuesta a las necesidades del sector y convertirse en un referente 
internacional para este mercado”. 
Ingeniero industrial por la Universidad de Madrid y PDG por IESE, Enrique 
Valer acredita una amplia experiencia de más de 25 años en el sector 
eléctrico. Dispone de una visión global y muy detallada del mercado, de 
su funcionamiento, las tendencias, la industria y el sector de la energía 
eléctrica.
Enrique Valer aporta además un amplio conocimiento de las necesidades 
del sector, ya que, además de su trabajo en Schneider Electric, tiene 
presencia activa en las principales asociaciones del sector, como AFME, 
AMETIC y AFBEL, entre otros. Participa además en los principales foros 
empresariales, como el Círculo de Empresarios y el Club Excelencia en 
Gestión.

Gonzalo Errejón, nuevo miembro del Comité Organizador
Gonzalo Errejón, director general del Grupo 
Rexel en España, ha sido asimismo designado 
como miembro del Comité Organizador del Salón 
Internacional de Soluciones para la Industria 
Eléctrica y Electrónica, Matelec 2012, máximo 
órgano de representación sectorial de la feria y 
portavoz del evento ante los medios y promotor 
del mismo.
Para el Grupo Rexel en España y para su director general, “es un pri-
vilegio ser parte integrante del mismo en una etapa en la que el Salón 
acomete una profunda reconversión”.
Con el propósito de generar oportunidades de negocio en unos mer-
cados profundamente marcados por la crisis económica y de conver-
tirse en el crisol de las necesidades de las empresas de los sectores 
eléctrico, electrónico y de telecomunicaciones, Matelec 2012 ha puesto 
el énfasis, entre otras iniciativas, en la organización de eventos para-
lelos adaptados a cada sector, como el de Tecnología de la instalación 
eléctrica; Energía eléctrica; Lightec: Soluciones de iluminación y alum-
brado; Integradores de sistemas de telecomunicaciones y hogar digital; 
y Building Automation, control industrial y electrónico.
Este innovador enfoque, unido a un mayor alcance internacional y a la 
participación mucho más activa de los actores en los distintos mercados 
implicados, convierte a Matelec en una cita ineludible, cuyas iniciativas 
persiguen proporcionar el apoyo que las empresas del sector precisan 
en estos momentos.
Forman también parte del nuevo Comité Organizador de MATELEC 
el presidente de AFME, Carlos Esteban; el director de Marketing de 
Schneider Electric, José Emilio Serra de Fortuny; el gerente del Grupo 
COFME, Carlos Sánchez; la directora de AMELEC, Angela Lalatta; el 
presidente de ANFALUM, Rafael Barón; así como Fernando Herrero, de 
la Dirección General de Innovación y Tecnología del Ayuntamiento de 
Madrid; Carlos López, director general de Industria de la Comunidad de 
Madrid; Fabrizio Damiani, de Electro Transformación Industrial; Fernando 
Ibáñez, presidente del Comité Español de Iluminación; Francisco Paramio 
y José Antonio González, presidente y secretario general de FENIE, res-
pectivamente; Juan Luis Ramírez, de Gewiss Iberica; Alvaro Mallol, de 
Dicomat Asetyc; Carlos Pomar, de Aplicaciones Tecnológicas; Salvador 
Castellá, de Circutor; José Martínez-Fresneda, de ANESE; Alberto Aceña, 
de ANERR; David García, de Grupos Electrógenos Gesán; Francisco 
Monedero, del IDAE; y Joan Gurt, de Simon.   

El nuevo presidente del Comité Organizador, 
Enrique Valer, pidió la estrecha colaboración y 
las propuestas de las asociaciones y empresas 
de la industria involucradas “para que nuestra 
feria sea un gran éxito para el sector”. Junto a 
Valer,  Carlos Esteban, vicepresidente, y Francisco 
Fluxá, presidente de Honor, apoyaron la reinven-
ción de la feria como acontecimiento del sector 
para dinamizar la demanda. 
Matelec 2012 es una feria que contempla y apoya los intereses de la 
industria en general y de cada participante en especial sobre los tres ejes 
estratégicos de posicionar y reforzar al sector en el mundo, atrayendo 
demanda exterior, conquistando el mercado de la rehabilitación y la 
reforma y generando demanda para los dos próximos años, y procurando 
oportunidades para que cada expositor consiga resultados comerciales 
y de negocio. 

El Comité Organizador analizó la organización de seminarios, creación 
de boxes de formación, congresos a medida para cada sector y foros 
que se celebrarán de forma paralela a la feria, que acogerá el I Foro 
sobre Soluciones de Eficiencia Energética (SEE4), y que tendrá como 
gran plataforma la celebración de la Semana de la Eficiencia Energética, 
del 20 al 28 de octubre.  Rutas por espacios públicos, hoteles, centros 
comerciales, edificios de uso residencial eficientes, visitas a itinerarios de 
la rehabilitación y la reforma, de la iluminación 
y el alumbrado donde se gestiona la electrici-
dad de manera eficiente convertirán a Madrid 
en capital de la  Eficiencia Energética, todo ello 
de la mano de esta industria que busca sensibi-
lizar a la sociedad sobre los beneficios del uso 
y gestión eficaz de la energía.
“Hay que inyectar savia, crear sector, porque 
solo juntos podemos atraer nuevas áreas de 

El nuevo Comité Organizador de MATELEC 2012 impulsa 
la feria como herramienta comercial integral

Con Enrique Valer al frente para asumir el reto de liderar la feria en una edición marcada por su vocación comercial y la apuesta decidida por la eficiencia energética.

4 días
para hacer

negocio

Salón Internacional de Soluciones para la 
Industria Eléctrica y Electrónica

Consulte el Programa
de Actividades
actualizado

¿Qué echa de menos? Construyamos juntos eventos a medida.
SEA PROTAGONISTA DE MATELEC 2012
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AVANCE DE ACTIVIDADES, WORKSHOPS Y CONGRESOS                              (a 8 de junio, 2012)

SEMANA DE LA

EFICIENCIA
ENERGÉTICA
20-28 OCTUBRE 2012

  I Congreso Smart Grids

  II Congreso de Eficiencia Energética - E3+

  IX Congreso Nacional de Empresas Instaladoras e Integradoras 
de Telecomunicación

  Workshops B2B

  Boxes de formación durante toda la feria

  Foro KNX bajo el lema “Eficiencia Energética y Sostenibilidad 
en Edificios y Viviendas”

  Foro de Productividad Industrial: Medidas para la mejora de 
la productividad y la eficiencia energética.  

  Rehabilitación Sector Terciario y Residencial

  Vehículo eléctrico

    SEE4: 1er Foro sobre Soluciones de Eficiencia Energética. 
Un espacio de conferencias y debates abiertos, a pie de 
feria, y con contenidos para perfiles distintos de 
demanda/cliente final.

PABELLÓN 8:
    o Jornada ITH –Hotelería
    o Centros Comerciales y Restauración
    o Residencial y Administradores de Fincas
    o Hospitalario y Residencia
    o Ayuntamientos y Edificios Públicos
    o Rehabilitación y Reforma

PABELLÓN 6:
    o Iluminación y Alumbrado

Iluminación eficaz para vender en Espacios Comerciales
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El nuevo Comité Organizador de MATELEC 2012, Salón Internacional de Soluciones para la Industria Eléc-
trica y Electrónica, organizado por Ifema y que tendrá lugar del 23 al 26 de octubre de 2012 en Madrid, ha 
celebrado su primera reunión para impulsar la gran feria del sector, que se reinventa con el objetivo de ser 
una herramienta comercial integral a medida de las necesidades de cada empresa expositora. “Será la gran 
fiesta de la industria eléctrica y electrónica, y un centro de negocio excepcional, tanto para el mercado na-
cional como para las exportaciones”, explicó Raúl Calleja, director del salón.

Enrique Valer

Raúl Calleja

Gonzalo Errejón

http://webservices1.ptp.es/tarjetalector/masinfo.aspx?id=66719


Nos expone Ignacio Yáñez, 
responsable global de marke-
ting de producto de la división 
de Mantenimiento, a la que 
pertenece “automatización y 
control”,  junto con el direc-
tor de ventas para España 
Jose Antonio Calvo, los macro 
datos de la empresa, presente 
en 32 países actualmente, con 

17 centros de distribución, en ellos ofrece más de 550.000 productos 
en stock de unos 2.500 fabricantes que van desde semiconductores 
y optoelectrónica hasta herramientas eléctricas y ropa protectora. La 
oferta de productos y servicios contempla todo el ciclo de producto, 
desde su I+D, a través de su preproducción hasta el mantenimiento 
y reparación. La empresa entrega al día más de 46.000 pedidos en 
cada día de trabajo a una cartera de clientes mundial de más de un 
millón de clientes. La facturación del pasado ejercicio alcanzó los 
1,27 billones de libras, creciendo en un 7 %.

- El equipo de RS -

Nos comenta Jose Antonio Calvo, que el perfil de clientes que atien-
den es toda la industria; su gama de productos, tan amplia, va ente-
ramente dirigida al sector industrial, tanto a empresas grandes, como 
medianas o pequeñas. Desde España, la empresa atiende también 
al mercado portugués y  cuenta con una sede central en Madrid, un 
almacén en Getafe y una oficina comercial en Barcelona. 
La filosofía  de empresa, la enfocan priorizando 
la atención permanente al cliente, trabajando en 
equipo de una forma muy dinámica, con respeto 
y dándole el mejor rendimiento posible. 
Un tema a destacar es el catálogo transportado 
al portal Web desde el que se hace comercio 
electrónico -eCommerce-, los ingresos en el 
último año crecieron un 18 %; el éxito les ha sor-
prendido pues, a nivel global, suman 7,6 millo-
nes de visitas cada mes. Solo en Europa y Reino 
Unido se solicitan más de 4.500 presupuestos/
mes. El crecimiento obtenido en comercio elec-
trónico desde el año 2007 que representaba el 
30 %, es importante, actualmente se ha pasado 
al 66 % de la facturación y las previsiones son 
llegar al 80 %.
Pero el tema que nos ha traído aquí es la división 
de Automatización y Control. Tenemos conoci-
miento, a través de la Web, de la incorporación 
progresiva de las más prestigiosas y principa-
les marcas  del sector, entre otras: Schneider 
Electric, Siemens, Phoenix Contact, SMC, ABB, 

Harting, Crouzet, Moeller, Legris, Parker, Rexroth, Honeywell, Finder, 
Weidmüller, Jumo, Pepprl+Fuchs, Fluke,  y más recientemente 
OMRON, entre otros muchos más. 

-Nuestro redactor con Jose Antonio Calvo, y a su izquierda Ignacio 
Yáñez-

También apuestan por la eficiencia energética. Para ello, y dentro de 
su  página web, han creado un portal específico, hecho del que ya 
hemos hecho eco la prensa técnica.  
Progresivamente, se han ido introduciendo productos, llamémoslos 
de línea blanca con la marca propia RS, llegando actualmente a más 
de 35.000 productos RS ofertados.
De todos los productos comentados, gracias al contacto directo, se 
ofrece asesoramiento y soluciones personalizadas (no son propia-
mente una empresa de ingeniería), pero a veces, en contacto con el 
fabricante, pueden dar una solución puntual real al cliente. Y gracias 
a la página Web, están ofertados 24 horas, durante los siete días de 
la semana.

RS Components añade a su amplia biblioteca 
online más de 2.000 nuevos modelos CAD en 
3D de automatización y control

Una novedad reciente es la ampliación de su ya extensa biblioteca 
de 2.000 nuevos modelos CAD en 3 D de automatización y control, 
incluyendo Siemens, Omron, SMC, Parker Legris, productos de Ace y 

Nuvotem. Disponibles para la descarga gratuita en 
la web de RS (rsonline.es/3D) los modelos ofrecen 
significativos beneficios para los ingenieros y los 
diseñadores de máquinas y paneles que están con-
tinuamente buscando maneras de reducir los tiem-
pos de diseño en el mercado de mantenimiento, 
cada vez más competitivo.

Los modelos 3D de los principales 
fabricantes ofrecen mayores 
recursos técnicos a los ingenieros 
en el mercado de mantenimiento

Los usuarios registrados en la biblioteca de RS 
pueden descargar los nuevos modelos a coste 
cero hasta en 23 formatos de archivos neutrales y 
nativos de CAD en 3D, que pueden ser importados 
a todos los paquetes CAD más empleados. Esto 
permite a los ingenieros seleccionar su programa 
de diseño CAD preferido para el diseño mecánico, 

lo que ofrece una integración más rápida del producto. Para facilitar 
la identificación de las partes y para acelerar los pedidos de los 
productos, cada uno de los modelos 3D están etiquetados con el 
número de parte de RS. Los nuevos modelos abarcan una completa 
oferta de productos de automatización y control de RS, incluyendo 
los últimos controladores lógicos programables, controladores neu-
máticos y componentes, controladores industriales, y componentes 
de conmutación y seguridad.

RS ofrece actualmente más de 200.000 
productos en su gama de automatización y 
control
Kevin Thompson, Director General de Mantenimiento de 
Electrocomponents dijo: “Los ingenieros de hoy en día están 
luchando constantemente para reducir los tiempos de diseño al 
mínimo, acortar los ciclos de diseño puede significar la diferencia 
entre el éxito o el fracaso de un proyecto. Utilizando nuestros mode-
los CAD en 3D gratuitos en su proceso de diseño, nuestros clientes 
pueden ganar un valioso tiempo que de otra manera se gastarían 
en la creación de modelos a partir de cero. Esta es sólo una de las 
numerosas iniciativas que tiene pensado llevar a cabo RS para el 
desarrollo de recursos técnicos fiables online para los ingenieros de 
mantenimiento y electrónica de todo el mundo”.

RS Electrocomponents
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"Estamos especialmente interesados en que cada vez se nos 
conozca más en la industria de Automática y Control Industrial"
RS Electrocomponents es el mayor distribuidor a nivel mundial de productos de electrónica y mantenimiento industrial. Con un número de clien-
tes que se sitúa por encima del millón en todo el mundo, como grupo está presente en 32 países actualmente, con 17 centros de distribución; 
en ellos ofrece más de 550.000 productos en stock de unos 2.500 fabricantes; posee una plantilla de 5.600 trabajadores; es capaz de ofrecer 
un excelente servicio de entrega en 24-48 horas en cualquier punto del mercado. 

El pasado día 7 de junio, RS Electrocomponents, presentó la actualidad de su empresa a las distintas publicaciones que componemos el sector, con 
especial hincapié en aquellas del sector industrial de Automatización.



Infaimon presenta la serie uEye CP 
USB3 de IDS Imaging (Obersulm, 
Alemania) de cámaras ultra com-
pactas con los nuevos sensores 
Aptina CMOS con la tecnología 
A-Pix que garantizan un 30% mas 
de sensibilidad disponibles en 6 modelos que varian 
entre 752x480 hasta 2560x1920 píxeles en versiones 
color y monocromo. Con una carcasa robusta IP30 de 
magnesio y tamaño de sólo 29x29x29 mm y 43g de 
peso, estas cámaras ofrecen todas las ventajas de la 
tecnología USB3: gran ancho de banda de más de 
400 MBytes/s.

Las cámaras disponen de entradas 
y salidas digitales optoacopladas 
para el control del flash, dispara-
dor y GPIO, mediante un conector 
Hirose. La alimentación se produce 
a través de la interfaz USB 3.0.

El configurador de la cámara garantiza la facilidad y 
rapidez de conexión, puesta en marcha y configura-
ción en sistemas Windows y Linux.

infaimon, s.l.

El dispensador de electricidad B II es 
un contador monofásico con función 
de dispensador de energía eléctrica 
para el control de la demanda. La 
función de dispensador de energía 
eléctrica se basa en el concepto 
patentado de energía a disposición 
diaria, lo que permite al usuario la gestión inteligente 
de la energía disponible en redes cuya generación 
es limitada o pulsante tales como las realizadas con 
fuentes de energías renovables. Incluye un interruptor 
general que actúa como control de máxima poten-
cia y de máxima demanda además de un interruptor 
auxiliar que puede ser utilizado para la conexión o 
desconexión de consumos no esenciales.

- Aplicaciones: 
• Microrredes en entornos rurales con energía solar, 
eólica u otras fuentes de energía  renovables. 
• Microrredes con generadores de gasolina en las que 
se necesite limitar la energía  disponible. 
• Control de la energía diaria disponible en instala-
ciones autónomas. 
• Contador de energía eléctrica con tarifa plana o 
prepago en tarjeta RFID para consumos de difícil 
acceso y/o de consumos reducidos.

 
CIRCUTOR, S.A.

El portero líder en el mundo, Jens Lehman, y 25 
nuevos productos de referencia convirtieron el 
stand de SCHUNK en un imán para el público de 
la feria AUTOMATICA.

Durante la mesa redonda, Jens Lehmann sugirió que 
son unas buenas manos las que marcan el éxito en 
lo que se refiere a los porteros del futuro. En el sector 
de la automatización se aplica lo mismo, ya que un 
agarre preciso y una sujeción segura son las disci-
plinas clave en la automatización de la producción 
moderna. Es evidente que el éxito en el fútbol y en la 
automatización posee muchos paralelismos. Esto ha 
quedado claro gracias a las contribuciones de todos 
los participantes del debate, concretamente Henrik A. 
Schunk; Olaf Gehrels, presidente de Fanuc en Europa; 
el doctor en ingeniería Markus Klaiber, miembro de la 
junta directiva de SEW-Eurodrive; y Thomas Hähn, 

Mesa redonda acerca de la tecnología líder 
para porteros en el stand de SCHUNK (desde 
la izquierda): el doctor en ingeniería Markus 
Klaiber, Olaf Gehrels, Jessica Kastrop, Henrik A. 
Schunk, Jens Lehmann, Thomas Hähn, y Jochen 
A. Rotthaus.

director general de Hahn Automation, que aparte 
de aportar soluciones técnicas sofisticadas, compro-
miso, pasión y cohesión en el equipo, determinaron 
el éxito de una empresa. Era obvio que Jens Lehmann 
y el fútbol podían aportar un valioso impulso a las 

empresas del sector de la automatización. Jochen A. 
Rotthaus, director general del club de fútbol TSG 1899 
Hoffenheim, hizo hincapié en que la profesionalidad 
en el deporte es tan importante como en el área eco-
nómica. Además afirmó que la pasión por los valores, 
la lealtad y la comprensión también tienen la misma 
importancia. Este hecho ha sido confirmado por los 
expertos de la tecnología a través de una respuesta 
inmediata. Recalcaron la importancia del factor 
humano para conseguir el éxito tecnológico: este es 
el estándar de un agarre perfecto y también el vínculo 
emocional de una buena convivencia. 

“La técnica de agarre 
tiene un nuevo rostro”, 
dijo Jessica Kastrop al 
comienzo de la mesa 
redonda. Ahora Jens 
Lehmann representa 
los sistemas de sujeción 
segura y de agarre pre-
ciso de SCHUNK.

En un sentido figurado esto también incluye momen-
tos como aquellos en los que los jugadores se abrazan 
con alegría o se concentran para el próximo partido, 
siguen luchando tras una derrota o una tarjeta roja. 
La impresión de esta mesa redonda, ha sido que la 
profesionalidad y las emociones determinan un par-
tido de fútbol pero también lo hace la industria de la 
construcción de maquinaria y de instalaciones. 
En algunos momentos no hubo ocasión de entrar al 
stand de SCHUNK en la feria AUTOMATICA. El centro 
de atracción contaba con hasta 25 nuevos productos 
de referencia, presentados por la innovadora empresa 
familiar y el guardameta de reconocimiento mundial 
Jens Lehmann. Muchos visitantes que no tuvieron la 
oportunidad de acudir a la recepción VIP, a la sesión 
de fotos o a la mesa de redonda de la tecnología para 
porteros con Jens Lehmann, aprovecharon la opor-
tunidad para ver al excepcional atleta en el stand y 
sacar fotos y pedir autógrafos. El acto de inaugura-
ción de ATOMATICA demostró que SCHUNK está esta-
bleciendo estándares de comunicación en el sector de 
la construcción de maquinaria mediante el empleo de 
un embajador popular para la marca.

SCHUNK INTEC, S.L.

El principio de funcionamiento del Sistema 
QUICK-LIFT de manipulación ingrávida, 
es eléctrico, de manera que ofrece una 
robustez y fiabilidad mayor que otras tec-
nologías. 
El sistema QUICK-LIFT proporciona al ope-
rario la posibilidad de manipular cargas de 
hasta 300 Kg. como si fueran gramos, y 
hasta una velocidad de 0,4 m/s. 
Siendo la manipulación totalmente intuitiva a través 
de su empuñadura, permite que el operario se centre 
en la labor de manipulación, olvidándose del mani-
pulador ingrávido y obteniendo así un mayor y mejor 
rendimiento en el trabajo. Su configuración eléctrica, 
posibilita la adecuación del manipulador a otras apli-

caciones con simples ajustes de algunos 
parámetros.
El QLA 300 de Binar satisface las mas 
altas normas de ergonomía, entornos 
laborables, seguridad y eficiencia. Es fácil 
de usar, gracias a la capacidad de res-
puesta excelente, independientemente 
del peso de la carga. Utilizando nuestros 
sistemas de control inteligente, se logra 

una seguridad excepcional. Alta eficiencia de costes 
a través del bajo consumo de energía, alta fiabilidad 
y durabilidad.

AUTOMATISMOS MASER, S.A.

La transmisión de contenido audiovisual desde un dis-
positivo móvil a un equipo de alta definición (HD) ya es 
un hecho. Por ese motivo, cada vez más fabricantes de 
smartphones y tablets se centran en el nuevo interfaz 
de vídeo en MHL (Mobile High-Definition link). 
La nueva plataforma de medida de audio/video está 
disponible en dos modelos: el 
comprobador de vídeo R&S VTE y 
el comprobador de vídeo compacto 
R&S VTS. El R&S VTE es una pla-
taforma modular y ampliable apta 
para medir las interfaces de vídeo 
y audio en la fase de desarrollo y 
pruebas de calidad. El R&S VTS ha 
sido optimizado para uso en pro-
ducción. Ambos disponen de un módulo de medida en 
MHL. El MHL permite transmitir el contenido de video 
y audio en HD, tal como el que está disponible en LTE, 
desde un smartphone o tablet a un televisor de HD. 
El R&S VTE y el R&S VTS son soluciones todo-en-uno 
que realizan medidas de protocolo MHL y analizan el 
contenido audiovisual transmitido por la nueva interfaz. 
Los parámetros de video y audio, InfoFrames y HDCP 
se analizan todos en tiempo real. Para poder analizar 
el emisor y el receptor está disponible la opción para 
medidas de protocolo del sistema conformes a las 
especificaciones MHL. La opción para la inspección AV 

permite al R&S VTE llevar a cabo análisis de imágenes 
diferencial para detectar y analizar de forma objetiva 
las degradaciones en la señal de vídeo decodificada de 
un dispositivo móvil. 
El R&S VTE y el R&S VTS son instrumentos compactos, 
aunque ambos disponen de un ordenador integrado, 

eliminando así la necesidad de un 
PC externo. Son de bajo consumo y 
tienen un coste de mantenimiento 
muy reducido. Pueden además, ser 
controlados en remoto. El R&S VTE 
también dispone de una pantalla 
táctil de última generación. Rohde 
& Schwarz ofrece el software de 
medida que, junto con otras opcio-

nes como la de medida de sistemas MHL, puede ser 
empleado para automatizar las rutinas de medida. 
Gracias a su diseño modular, los clientes pueden 
equipar los instrumentos para satisfacer sus propios 
requerimientos y presupuesto. El R&S VTE puede alojar 
hasta tres módulos. Además del módulo de medida 
MHL, pronto aparecerán otros módulos adicionales 
como el de HDMI.

Rohde & Schwarz GmbH & Co. KG

El ídolo de la tecnología de agarre, Jens Lehmann, 
cautiva a visitantes y expositores en la feria 

AUTOMATICA. 
La tecnología de agarre tiene un nuevo rostro: a partir de ahora SCHUNK, especialista en técnicas 
de sujeción y sistemas de agarre, cuenta con el famoso portero Jens Lehmann como embajador 
de la marca. La feria AUTOMATICA 2012 ha sido la presentación oficial de esta colaboración, en 
la que el portero número 1 del mundo cautivó a todos los visitantes de la feria durante un día 
en el stand de SCHUNK. Durante la mesa redonda sobre la tecnología para porteros conducida 
por la presentadora de la cadena Sky TV Jessica Kastrop, Jens Lehmann y los expertos líderes en 
automoción “se pasaron la pelota” entre ellos.

Dispositivo inteligente de elevación

Solución todo en uno para medidas de vídeo/audio 
en MHL 

Cámaras USB3

Dispensador de electricidad
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contactores y relés térmicos 

Vector Motor Control Ibérica (VMC) 
presenta la nueva serie de contactores 
y relés térmicos Metasol de LS Industrial 
Systems (LSIS), con un diseño más com-
pacto y mayor facilidad de conexión. 
Los contactores MC de la serie Metasol 
están disponibles en 3 y 4 polos con alimentación de bobinas en AC, 
DC y AC/DC en corriente nominal de 9A a 800 A en AC3. Se presen-
tan en 9 tamaños distintos y con una gran variedad de accesorios y 
contactos auxiliares frontales y laterales, y también disponen de uni-
dades de precarga AC-9 y AC-50, aplicables en contactores para con-
densador. Los relés térmicos MT de la serie Metasol permiten el mon-
taje directo a contactores de calibre 9A a 800A, en clase 10A y 20A. 
La nueva serie Metasol ofrece una fácil conexión directa con guarda-
motores y accesorios periféricos y cumple con las normativas IEC y UL, 
además de la directiva internacional RoHS de sustancias peligrosas. 
Vector Motor Control Ibérica (VMC), empresa especializada en el control 
y la eficiencia de motores eléctricos, distribuye en España y Portugal 
los productos de automatización y control industrial de la multinacio-
nal coreana LS Industrial Systems (LSIS, nuevo nombre de LG Industrial 
Systems).

VECTOR MOTOR CONTROL IBÉRICA, S.L.

Terminales HMI optimizados

Schneider Electric, presenta HMIGTO. 
La nueva línea de la compañía cum-
ple todos los requisitos necesarios en 
las aplicaciones industriales, especial-
mente para el sector de los fabrican-
tes de maquinaria. Los terminales que 
componen la gama disponen de pantallas TFT. con 65k colores y, gracias 
a la tecnología LED que incorporan, garantizan el ahorro energético ya 
que consumen la mitad que los terminales convencionales CCFL. Este 
tipo de tecnología permite además que quede en standby cuando lleva 
un tiempo sin pulsarse la superficie táctil sin consumir energía.
Destacan también por su alta conectividad, conseguida mediante un 
puerto Ethernet que incorpora la mayoría de protocolos industriales y 
proporciona servicios web, como webgate, envío de correos electrónicos 
o cliente FTP, entre otros. Cuenta con un segundo puerto de serie que 
aporta gran variedad de protocolos de comunicaciones.
Para adaptarse a las necesidades de los fabricantes de maquinaria total-
mente, incorpora la utilización de tarjetas SD de hasta 4Gb, puertos USB 
Host para almacenar históricos o puertos USB Minidin estándar para la 
descarga de aplicaciones, incrementando la facilidad de actualización 
de la maquinaria.
La nueva gama de Schneider Electric mejora también la adaptabilidad 
gracias a la ampliación del rango de temperaturas de funcionamiento, 
que se ha incrementado hasta los 55ºC. Además, se han incorporado 
accesorios externos para proteger el terminal contra sustancias químicas, 
completada con una subgama de terminales con panel frontal de acero 
inoxidable, orientada especialmente a los sectores agroalimentario y 
farmacéutico.

SCHNEIDER ELECTRIC ESPAÑA, S.A.
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Sistema electromecánico para 

aplicaciones de unión, inserción y 
ensamblaje 

Kistler está ampliando su selección de módulos NC elec-
tromecánicos de unión NCFB tipo 2160A. El tamaño actual 
de los rangos de medición predefinido de 25 kN y 50 kN 
se complementa con un segundo modelo, más pequeño, 
con rangos de 5 kN y 15 kN.
A pesar de sus 200 mm de carrera y el diseño de coste 
optimizado, el nuevo módulo es de sólo 750 mm de longi-
tud. Este diseño compacto significa que puede ser incorpo-
rado en los sistemas de montaje con una gran flexibilidad. 
Su alta velocidad de 250 mm / s garantiza unos tiempos de 
ciclo cortos. El sensor integrado de fuerza piezoeléctricos 
para medir en la dirección de la presión ofrece un factor 
de sobrecarga, y con dos rangos de medición cubre una 
gama muy amplia de fuerzas. El módulo NC de unión ya 
está disponible con freno de parada opcional.
El firmware del NC compacto (tipo 2159A ...) que se carga en el contro-
lador NC del servo del módulo de NCFB de montaje es ideal para la sen-
cilla evaluación y documentación de procesos estándar de ensamblado 
de fuerza-desplazamiento. Con la ayuda de una amplia gama de ven-
tanas de tolerancia, evalúan complejas curvas fuerza-desplazamiento 
en prácticamente cualquier aplicación.
Los dos tamaños proporcionan una cobertura sin fisuras de todos los 
rangos de medición de 5 kN hasta 50 kN. El tamaño actual de los ran-
gos de medición de 50 kN y 25 kN tiene una carrera de 400 mm y un 
avance rápido de hasta 150 mm /s. 

KISTLER IBÉRICA S.L, UNIPERSONAL

contactos coaxiales

SOURIAU acaba de ampliar 
su gama de contactos 
D38999 y propone solucio-
nes para telecomunicaciones 
militares y radar. Estos con-
tactos coaxiales RF BMA se 
han desarrollado para frecuencias de 0 a 18 GHz. Esto significa que 
son compatibles con las principales frecuencias de telecomunicacio-
nes (Wi-Fi, GSM, WIMAX, banda Ku, etc.) así como por las que utilizan 
muchos tipos de radares.
Se han aplicado unos criterios determinados para asegurar que los 
contactos de RF se puedan integrar en cada uno de los 16 diseños de 
SOURIAU para 38999, con zócalos normalizados de calibre 8. Su avan-
zado diseño y el cuidado control de las tolerancias mecánicas permiten 
que los usuarios aseguren una transmisión de RF de alta calidad, incluso 
bajo las condiciones adversas previstas en el estándar MIL (vibración, 
impactos, pulverización salina, etc.).
Los nuevos contactos coaxiales RF BMA destacan por su nivel de pres-
taciones. Cada contacto tiene su propio anillo de blindaje que comple-
menta al anillo de blindaje de D38999. La transmisión de RF se ve así 
doblemente protegida frente a las EMI. Además, los niveles muy buenos 
de estabilidad de las formas de onda que logra el interface coaxial BMA 
permiten que los usuarios eviten rupturas en las líneas coaxiales.
Esto significa que se pueden segmentar los largos cables coaxiales uti-
lizados actualmente en algunos planos, manteniendo al mismo tiempo 
unos resultados de enlace satisfactorios. Este tipo de segmentación faci-
lita la construcción modular y el mantenimiento por parte de los inte-
gradores aeronáuticos.  Por último, SOURIAU también fabrica conectores 
38999 con materiales compuestos para adaptarse a las limitaciones de 
peso, así como las protecciones de RoHS que ofrecen una alternativa al 
cadmio (cinc-níquel, código de protección Z de QPL) para cumplir los 
requisitos más recientes de RoHS. 

SOURIAU

comunicaciones móviles 
empresariales  

Xacom Comunicaciones, compañía especializada 
en el desarrollo y comercialización de equipos de 
comunicaciones móviles, cuenta con una amplia 
gama de terminales enlaces que se adaptan a 
todo tipo de clientes. Estos equipos convierten 
las llamadas de teléfono fijo a móvil en móvil a 
móvil, con lo que se consigue una notable reduc-
ción en los costes de las comunicaciones en las 
empresas.
Los Enlaces Xacom analógicos están indicados para asociarse a este tipo 
de centralitas (PABX), por ejemplo, el terminal EasyGate. Este equipo, 
además de transmitir voz y datos,  gestiona las comunicaciones en la 
empresa y puede sustituir la línea fija en oficinas con localizaciones 
remotas que no disponen de ella. Para las centralitas digitales, equipos 
como el Enlace Xacom Comsat UMTS, consiguen ahorrar en los costes de 
las comunicaciones y, gracias a sus dos canales, es capaz de encaminar 
dos llamadas en la red fija o móvil, según el destino de las mismas. El 
portolio de Enlaces Xacom abarca también dispositivos para las redes 
2G y 3G (GSM/GPRS/UMTS/HSPA/HSPA+). Cuando hay disponibilidad 
de la misma, los equipos se adaptan a la red 3G, consiguen una mejora 
en el incremento de la velocidad en la transmisión de datos, como el 
enlace SmartGate UMTS. Además, según el número de llamadas que 
realice una empresa, encontramos desde equipos para autónomos hasta 
otros orientados a compañías con alto tráfico tipo call-centers, donde se 
combinan varias tarjetas SIM, cada una adaptada a lograr el mejor precio 
dependiendo del día y la hora en la que se realice la llamada.

XACOM COMUNICACIONES, S.L.



Nuevas soluciones Nordson EFD para
sistemas de dispensación con válvulas

El sistema de dispensación con valvulas Nordson
EFD de bajo mantenimiento, garantiza depósitos
precisos y constantes de adhesivos, lubricantes,
siliconas, pastas, ....

Para recibir información: +34 963 132 243

La Garantia del Resultado
P.I. Rabisancho, 
Avda. De los Reyes Católicos,
56 - 46910 Alfafar, Valencia

iberica@nordsonefd.com   
www.nordsonefd.com
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Cámara de inspección con 
tecnología WIFI

EGA Master acaba de lanzar su nueva 
cámara de inspección Mastervision Mini 
Rec. Este nuevo modelo destaca por 
disponer de una cabeza de 4,5mm para 
poder acceder a los espacios más vericue-
tos, reducidos y de difícil acceso. A esto se 
suma una pantalla TFT en color de 3.5" 
extraíble, que permite separar la pantalla del conjunto asa-cámara para 
tener así una visión fácil y cómoda, mientras que el cable se introduce 
por los lugares más inaccesibles gracias a su tecnología WIFI. La alta 
precisión de imagen, tanto con luz diurna como sin ella (gracias a unos 
potentes leds incorporados en la cámara) asegura una correcta lectura 
de la pantalla en cualquiera que sean las circunstancias.
Además, se ofrece al usuario la posibilidad de realizar vídeos que más 
tarde podrá analizar en su ordenador, bien de forma individual o con el 
equipo de especialistas a fin de solucionar el problema existente de la 
manera más eficaz. Todo ello convierte a la nueva cámara de inspección 
Mastervision Mini Rec de EGA Master en el mejor aliado de los profesio-
nales del sector eléctrico, fontanería, aire acondicionado, automoción, 
aviación, reparaciones mecánicas, etc…

EGA MÁSTER, S.A.

Máquina de medición por 
coordenadas

La máquina de medición por coordenadas 
MICURA, de Carl Zeiss,  responde a la demanda de 
los usuarios de tridimensionales compactas, tan 
precisas como sus hermanas de mayor tamaño 
pero a un precio mucho más competitivo. 
Así, esta máquina de medición es considerable-
mente más asequible gracias a su rango de medi-
ción más pequeño. No obstante, con un rango de 
medida  útil de 500 x  500 x 500 milímetros, es la 
más grande en su categoría. 
La precisión de la máquina MICURA está por debajo de una micra. Esto 
es posible gracias al sensor VAST XT GOLD, que es capaz de escanear las 
superficies de forma contínua y a una velocidad de 200 puntos medidos 
por segundo. La tecnología de scanning VAST Navigator, que es opcional 
en la MICURA, es capaz de adaptar la velocidad de escaneo a cada tarea 
de medición: según se requiera un contorno simple y menor precisión 
(mas velocidad); o bien una alta precisión, actuando automáticamente 
a menor velocidad. 
Durante el desarrollo de la MICURA, Carl Zeiss hizo hincapié en la esta-
bilidad y rigidez.  La máquina cuenta con guías de cerámica, cojinetes de 
aire en los cuatro lados y una gran base que sirve de soporte para todas 
las partes móviles. Además, tiene un panel de control fácil de usar y un 
sensor destinado a captar la temperatura de la pieza a medir. 

CARL ZEISS, S.A. 

EXTRACTOR DE HUMOS 

Purex International ha desa-
rrollado un nuevo extractor 
de humos para proteger a 
los trabajadores de la exposi-
ción de los peligrosos humos 
de soldadura de estaño. 
Cuando se suelda sin tener un control efectivo de  los contaminantes, 
el flujo del humo entra en la zona de respiración del soldador desarro-
llando enfermedades como el asma ocupacional, enfermedades cance-
rígenas , daños e irritación del tracto respiratorio entre otros.
La nueva y compacta unidad de extracción de humos “Fumer Safe” 
puede proteger a los trabajadores aspirando el humo desde el soldador 
de estaño siendo válido hasta 15 soldadores.
El “Fumer Safe” está fabricado en acero inoxidable y consigue una 
potente absorción.
Un filtro de carbón activado se utiliza para quitar los gases nocivos 
del caudal de humos de soldadura junto con un microfiltro (HEPA) que 
remueve el 99,997% de las partículas por debajo de las 0,3 micras antes 
de que el aire limpio vuelva a la zona de trabajo. Las características prin-
cipales del “Fumer Safe” incluyen control de velocidad, bajo coste de 
inversión y funcionamiento, fácil instalación, alarma de saturación de 
filtro y LED y diseñado para un cambio rápido de prefiltros para alar-
gar la vida del filtro.
Otras ventajas que incluye el “Fumer Safe” es que es muy silencioso 
durante su funcionamiento y fácilmente transportable ya que puede ser 
desplazado para cambiar de zona de trabajo. El filtro se suministra con 
3 kits de acoplamiento al soldador.

Barin, s.a.

módulos con tecnología de 
conexión push-pull

En la industria del automóvil los robots deben 
realizar todo tipo de trabajos. Los módulos MVK 
Metal con tecnología de conexión push-pull ofre-
cen una puesta en marcha rápida cuando es nece-
sario cambiar las herramientas.
Las líneas de montaje están diseñadas para opti-
mizar los tiempos de producción, y los módulos 
de cabecera de bus MVK Metal cumplen estos 
requisitos gracias a la función integrada Profinet 
“Fast Startup- FSU”. El módulo puede volver a operar  400 milésimas 
de segundo después del cambio de herramientas.
Otras características significativas del FSU son que no necesita reconocer 
automáticamente los parámetros que deben ser transferidos, sino que 
ya están definidos. Además, los módulos informan activamente al con-
trol que están listos para iniciar la comunicación, no necesitan esperar 
una orden cíclica, lo que ayuda a reducir costes y tiempo.
Su carcasa de una sola pieza de zinc, hace al módulo resistente a las 
chispas de soldadura y a aceites y lubricantes. Además está totalmente 
sellado, por lo que  resistente vibraciones y golpes. Los módulos con tec-
nología de conexión push-pull están disponibles en versión estándar I/O 
con funcionalidad determinada y salidas separadas galvánicamente.
La tecnología push-pull ofrece la ventaja de conectar la comunicación 
y la alimentación sin necesidad de herramientas, de forma rápida y efi-
ciente. MVK Metal también se utiliza en el sector de la maquinaria y equi-
pamiento industrial, en cintas transportadoras y unidades de llenado. Es 
un referente habitual entre renombrados fabricantes de automóviles.

MURRELEKTRONIK SPAIN, S.L.U.

módulos de relés y relés de 
estado sólido 

Weidmüller presenta Termseries, 
la solución compacta con una alta 
densidad de componentes para 
armarios de distribución de pequeño 
tamaño, gestión profesional y nume-
rosas opciones para la identificación 
del equipamiento en los niveles de 
conexión. 
Con una anchura del módulo de solo 6,4 mm y 12,8 mm, gracias al 
diseño extremadamente delgado estos módulos de relés y relés de 
estado sólido necesitan muy poco espacio en el carril de montaje, y se 
pueden combinar según se desee y pueden conmutar de manera fiable 
cargas de 8 A a 250 V. Dependiendo de las necesidades, los clientes 
pueden escoger entre productos con tensiones de entrada fijas y una 
única entrada multitensión. La elección de una entrada multitensión 
permite acondicionar señales a partir de 24-230 V CA/CC en la versión 
de un solo módulo. Esto permite reducir costes de almacenamiento y 
abre la posibilidad de implementar niveles de conexión universal en el 
entorno de trabajo. Los módulos TERMSERIES se pueden suministrar con 
conexión mediante tornillo o abrazadera. El diseño de primera categoría 
de la carcasa garantiza la clara visibilidad de las marcas en el equipa-
miento y también ofrece codificación por colores para distinguir entre 
las diferentes versiones según su tensión. 
Otras características que diferencian a la TERMSERIES es su amplia varie-
dad de versiones que se adaptan a diferentes aplicaciones, todos los 
módulos de relés y relés de estado sólido tienen perfiles compatibles y 
una solución universal multiconexión, incluyendo las placas de división 
transversal. El LED indica el estado e ilumina perfectamente el eyector 
completo. La palanca de eyección permite retirar el elemento de con-
mutación de forma segura. 

Weidmüller S. A.
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La tecnología CSS desarrollada y paten-
tada por Schmersal ha sido reconocida 
a nivel internacional. Ahora, Schmersal 
da un nuevo paso adelante en su desa-
rrollo: el sensor de seguridad electrónico 
RSS 36.
Este sensor también posee todas las 
conocidas ventajas de la tecnología 
CSS, como, por ejemplo, la conexión en 
serie de hasta 31 sensores a un nivel 
de prestación “e” de acuerdo con la 
norma EN 13849-1/ SIL 3. Además, hay disponibles 
distintas variantes, que difieren entre ellas por su 
codificación.
La versión básica del sensor da respuesta a cualquier 
objetivo adecuado. La segunda versión sólo acepta 
el objetivo que se ha informado durante la primera 
puesta en marcha. En la tercera versión, el proceso 
de información se puede repetir el número de veces 

que se desee. De esta manera, el usuario 
puede elegir la variante codificada más 
adecuada, determinando igualmente el 
nivel de protección contra modificacio-
nes no autorizadas. Esto es posible gra-
cias a la incorporación de la tecnología 
RFID en el sensor de seguridad.
La nueva serie se caracteriza por sus 
posibilidades universales de montaje. 
Opcionalmente, hay disponible un 
pestillo magnético integrado, el cual 

permite utilizar el sensor como tope final cuando se 
instala en protecciones de seguridad pequeñas. La 
elevada distancia de conmutación proporciona un 
mayor margen de libertad en el montaje del sensor 
y el actuador.

SCHMERSAL IBÉRICA, S.L.
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Reductor de 
Precisión

Reductor de Precisión con mejora en la capa-
cidad de Par hasta un 30% y vida útil hasta un 
40%, en comparación con la actual Reductor 
de Precisión de la serie HFUC. Rango de par de 
aceleración desde 23 hasta 841 Nm y par hasta 
1530 Nm. Optimización del Wave Generator, 
FlexSpline y Circular Spline para la mejora del 
Principio de Reducción por Precarga de Onda 
Harmonic Drive. Integración del Componente 
CobaltLine en los Reductores de Precisión serie 
Unidad CPU y HFUC-2H con engrase de por vida 
y rodamiento de rodillos cruzados de alta capaci-
dad  integrado en la brida de salida.
Conexión directa al servomotor. Muy compacto 
y con un solo estado de reducción para ratios 
de reducción desde 30 a 160. Posibilidad de eje 
hueco. Giro de precisión para cabezal y plato 
divisor de altas prestaciones de par y vida útil 
sin mantenimiento.

HARMONIC DRIVE ESPAÑA, S.L.U.

tarjetas CPU 
compact PCI de bajo 

consumo 

Se trata de tarjetas CPU 
CompactPCI de 6U dual 
slot altamente integra-
das y con chipset HM65 
Express, disponiendo 
de gran versatilidad 
de E/S como 4 puertos 
Ethernet Giga, 2 puer-
tos COM DB-9, 4 puer-

tos USB 2.0 y un puerto DVI-D en panel 
frontal. La nueva CPU cPCI-6620 de Adlink 
está basada en los nuevos procesadores 
Intel i7 de segunda generación. 
Forma parte de una gama de tarjetas 
que soportan RTX Real-Time en entorno 
Windows, permitiendo dar respuesta en 
tiempo real a todos los procesos simultá-
neos requeridos por la aplicación.  
Soporta memoria de 16GB DDR3, permite 
la instalación de un disco duro on-board 
SATA de 2,5’’ con velocidad de transferen-
cia de 6GB/s y opera en temperaturas de 
hasta 60ºC.
Características: • Procesador Dual Core™ 
Intel i7-2655LE /Celeron Segunda gene-
ración. • Hasta 16GB DDR3-1333 en 
2 DIMMs. • Soporta real-time RTX en 
Windows. • 4 puertos Gigabit Ethernet.
• Entrada de alimentación única de 5V.
• Interface SATA de 6GB/s para disco duro 
on board 2,5”. • Rango de temperaturas 
de servicio 0ºC ~ 60ºC. 

QNV, S.L.

Campana de aspiración modular

Barin - Plymovent, presenta 
FlexHood. Una campana modular 
que proporciona una solución de 
aspiración de humos de corte, amo-
lado, corte por arco aire y soldadura 
robótica o manual cuando no es 
posible la captura en origen.
La flexibilidad del concepto también 
es un avance en lo que se refiere a diseño, suministro 
e instalación. Las campanas tradicionales suelen ser 
voluminosas y difíciles de transportar tanto hacia su 
emplazamiento como dentro de él. FlexHood viene 
en componentes modulares fáciles de manejar que 
se pueden ensamblar rápidamente in situ. Diversas 
opciones le permiten completar la campana de aspi-
ración modular FlexHood con lámpara, patas de alu-
minio y cortinas de soldadura.
FlexHood está diseñado para proteger a soldadores, 
al resto de empleados, el equipo de trabajo y a la 

propia instalación. Las placas de 
deflexión de la campana controlan 
el flujo de aire y reducen el riesgo 
de que las chispas lleguen al filtro 
del sistema. Las láminas de solda-
dura se usan para aislar una zona de 
trabajo, impidiendo que las chispas 
y salpicaduras lleguen a la zona en 

torno a la campana de aspiración.
FlexHood tiene un innovador armazón con aspiración 
perimetral que captura los humos en los bordes de 
la campana. Esta forma eficaz de aspiración impide 
que los humos se escapen. Mediante la aspiración 
eficiente de todos los humos, FlexHood crea un aire 
limpio en el trabajo.

Barin s.a.

sensores de seguridad



Esta labor nos exige un especial cuidado por 
conocer los intereses de nuestros lectores, así 
como buscar la distribución más inteligente 
para nuestros contenidos.

Con una distribución anual superior a 130.000 
ejemplares, llegamos a más de 700.000 lectores 
al año. El 92,4% Ingenieros Técnicos o similares, 
con capacidad de compra y mando dentro de su 
Planta Industrial, consiguiendo que nuestros 
contenidos lleguen a quien lo necesitan.

Sabemos qué productos interesan a nuestros 
lectores y les proporcionamos la información 
que necesitan para mantenerse al día con las 
últimas novedades.

Nuestro objetivo: Conectar a los mejores profesionales de la Industria.

Profesionales
Conectamos

914 316 747
marketing@ptp.es

Contribuir a apoyar un sector tan potente como es el eléctrico, electrónico y de tele-
comunicaciones a través del nuevo y reestructurado MATELEC 2012 conlleva una alta 
responsabilidad. Siempre hay que estar alerta para poder anticiparse y adaptarse a 
nuevos entornos, y el reto con MATELEC 2012 es transformar la feria en una herra-
mienta comercial real y rentable. El sector eléctrico evoluciona constantemente; no 
podemos permanecer ajenos a la situación actual en la que cada inversión exige 
resultados, con mínimos costes de participación, y una feria realmente comercial, 
por lo que hemos transformado el Salón para ser un generador y multiplicador de 
oportunidades comerciales.

Los responsables de las empresas demandan un MATELEC donde, más allá de la mera exhibición de sus pro-
ductos en un espacio determinado, puedan obtener resultados cuantificables que amorticen su inversión; más 
si cabe en los difíciles tiempos que corren. Esa es la esencia de la nueva orientación del Salón Internacional 
de Soluciones para la Industria Eléctrica y Electrónica, MATELEC 2012. Queremos transformar la feria en 
una herramienta comercial eficaz, que ayude a conseguir los objetivos de todas y cada una de las empresas 
participantes. Reinvertimos todos los recursos de la feria en garantizar la demanda capaz de ofrecer negocio 
a las empresas participantes en los dos próximos años. Por eso, MATELEC 2012 funcionará  comercialmente 
para las empresas que participen.
Hay que buscar herramientas comerciales eficaces con las que, en muy poco tiempo, se pueda ofrecer pro-
ductos y servicios a una gran cantidad de clientes o posibles nuevos clientes. Queremos un evento comercial, 
de producto, de contenido, de formación, de soluciones tecnológicas… Para ello hace falta, en primer lugar, 
transformar su contenido y los objetivos de sus participantes en objetivos comerciales; convertir los cuatro 
días de feria en 365 días de oportunidades comerciales. El reto es adaptar la herramienta comercial que tan-
tos éxitos ha dado a empresas, aún en época de crisis, en las otras ferias que manejamos en el grupo (Fruit 
Attraction y Motortec Automechanika Ibérica), a MATELEC, a sus sectores y a sus empresas.
No buscamos un objetivo de superficie expositiva; no es cuantitativo. Lo que perseguimos es un objetivo 
cualitativo. La feria ha de funcionar comercialmente para las empresas que estén, esté quien esté. Creamos 
eventos comerciales a medida para cada empresa, dentro del marco de MATELEC. Pero lo importante no es 
cuántos expositores van a MATELEC, ni cuántos visitantes, sino cuánto negocio han hecho los que han venido. 
Ésta es la edición de la confianza en un nuevo proyecto que ha de servir para dinamizar la actividad comercial 
del sector, y contribuir a darle impulso y fuerza.
El objetivo de es especializar todo lo que se pueda el contenido expositivo. En lo que respecta a la eficiencia 
energética, los responsables de MATELEC hablamos desde dos grandes puntos de vista: Uno profesional, 
de oportunidades de negocio, al conocer, ofrecer y atraer nuevos nichos de mercado a los que se les puede 
ofrecer soluciones de eficiencia energética. Estamos hablando pues de nuevos segmentos de demanda y de 
generar negocio en feria. Y por otro lado, desde un punto de vista social y de responsabilidad, al crear entre 
todos la Semana de la Eficiencia Energética, toda una campaña mediática nacional que pretende concienciar 
a la sociedad sobre su importancia y mostrar las soluciones existentes del día a día desde un punto  de vista 
profesional y particular, hablando de ahorro, confort, seguridad y medio ambiente.
Vamos a apoyar al sector vistiendo a Madrid durante toda esta semana de eficiencia energética. Habrá rutas 
en la capital abiertas al público, profesionales y medios de comunicación, para visitar espacios, edificios, 
viviendas, comercios y hoteles eficientes, y mostrar sus “tripas” tecnológicas. 
Toda aquella empresa que ofrezca soluciones de eficiencia energética al sector, encontrará en MATELEC y en 
la Semana de la Eficiencia Energética un aliado comercial.
 Por otra parte, la nueva estructura de MATELEC obedece a una cuidada y estudiada sectorización, adaptada a 
las necesidades del sector, y que ayudará y facilitará a los visitantes la consecución de sus expectativas sobre 
la oferta expositiva presentada, con eventos a medida de cada sector.
MATELEC es una marca paraguas dentro de la cual hay cinco grandes ferias complementarias y sinérgicas: 
Tecnología de la instalación eléctrica, energía eléctrica, Lightec: soluciones de iluminación y alumbrado, integra-
dores de sistemas de telecomunicaciones y hogar digital, y building automation-electrónica-control industrial. 
Vamos a especializar mucho más cada sector, para que tenga más profundidad y contenido específico. Estos 
sectores han de aprovechar su evento al máximo, y la suma del todo especializado tiene mayor capacidad de 
atracción que las partes independientes. Lógicamente, las tendencias del mercado son las que necesariamente 
van definiendo rumbos. La integración es una realidad del mercado, y oferta unida permitirá ayudar a los 
empresarios a tener un número mayor de soluciones para su trabajo.
Esencialmente, nuestro servicio consiste en  ser socio de cada expositor para que consiga sus resultados 
comerciales y de negocio. Se trata de organizar la participación de cada empresa en función de sus objetivos, 
que son los nuestros, buscando la máxima rentabilidad y notoriedad para el expositor.
Desde MATELEC 2012, en su vocación de servicio generador de oportunidades comerciales y siendo asesores 
en participaciones feriales rentables, construimos eventos comerciales en función de las particulares nece-
sidades de cada empresa participante, bajo el concepto de ‘feria a medida’, reinvirtiendo todos los recursos 
de la feria en garantizar demanda a medida de cada empresa y facilitando las herramientas que favorezcan 
encuentros de negocio.
Las cuatro grandes líneas estratégicas de trabajo son el posicionamiento puramente comercial y rentable 
del certamen, el ámbito geográfico internacional de actuación (con un programa de más de 650 invitados 
internacionales clientes de los propios expositores con potencial de compra, más de 3.500 noches de hotel 
gratuitas a disposición de los expositores de la feria para sus clientes y rutas de autobuses gratuitas desde 
toda España para acudir a la feria), la ampliación del perfil del visitante de la feria (prescripción) y nuevas 
áreas de negocio (rehabilitación, sector terciario, hostelería, comercio, arquitectura, administradores de fincas, 
obra pública…), la potenciación y mayor identidad de cada uno de los sectores presentes, y la reinversión de 
todos los recursos de la feria en cada expositor para que cumpla sus objetivos.
Ya se han puesto en marcha eventos y jornadas a fin de atraer a los decisores de los ámbitos de negocio des-
critos para participar en jornadas y disfrutar comercialmente de la parte expositiva. Por nombrar encuentros 
ya organizados, podemos citar el Congreso Nacional de Smart Grids, matching entre empresas de servicios 
energéticos (ESEs) y demanda, el foro permanente llamado SEE4 (soluciones de eficiencia energética para 
perfiles de negocio distintos, como arquitectura, hotelería y restauración, espacios y ámbito público, comercio 
minorista, comunidades de viviendas privadas, nuevas promociones de construcción de vivienda...).
No obstante, el resultado final de  MATELEC dependerá de la reinversión en el propio proyecto, de si los 
cambios adoptados son los correctos y, por supuesto, del voto de confianza de las empresas en este nuevo 
concepto ferial. No sabemos cuántas empresas van a venir. Lo que sí sabemos es lo que vamos a hacer: 
generar mucho contenido exclusivo e invertir en garantizar demanda de visitantes a MATELEC. El 80% de 
nuestro tiempo lo dedicamos a generar contenido de feria y a invertir en garantizar demanda. Este es el mejor 
argumento para que cualquier empresa expositora vea oportunidades comerciales en el Salón Internacional de 
Soluciones para la Industria Eléctrica y Electrónica, MATELEC 2012, que se celebrará en Madrid los próximos 
23 al 26 de octubre.

MATELEC 2012, una herramienta comercial 
eficaz para ayudar a conseguir los objetivos 

de las empresas participantes

Raúl Calleja, director del Salón Internacional de Soluciones para la 
Industria Eléctrica y Electrónica, MATELEC 2012 
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