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negocio. Matelec 2012 es el aliado natural de esta industria porque 
nosotros también somos sector”, terminó Raúl Calleja.

Enrique Valer asume la Presidencia del Comité Organizador
Enrique Valer, Country President de Schneider Electric para España, 
Portugal y Sudamérica, ha sido nombrado presidente del Comité 
Organizador de la decimosexta edición de Matelec, que se centrará en 
los ámbitos de negocio con mayores perspectivas de crecimiento eco-
nómico, como la rehabilitación, las soluciones de eficiencia energética 
para segmentos concretos —como la industria hotelera y el retail— y 
los grandes proyectos internacionales, entre otros. En paralelo a la cele-
bración de Matelec, se organizará la Semana de la Eficiencia Energética, 
con rutas abiertas al público y a profesionales que mostrarán el interior 
tecnológico de espacios, edificios y viviendas de Madrid. 
Como nuevo presidente del Comité Organizador de Matelec, Valer se 
ha mostrado muy satisfecho ante el reto de liderar esta etapa de trans-
formación marcada por la apuesta por la eficiencia energética: “El éxito 
de las empresas de material eléctrico y electrónico españolas depende 
en gran parte de su capacidad de ofrecer al mercado productos que 
permitan hacer un consumo energético más eficiente y sostenible”  —y 
añade— “la eficiencia energética es además una importante palanca 
para la generación de empleo y la dinamización económica de nuestro 
país. Con esta apuesta hacia la eficiencia energética, Matelec quiere 
dar respuesta a las necesidades del sector y convertirse en un referente 
internacional para este mercado”. 
Ingeniero industrial por la Universidad de Madrid y PDG por IESE, Enrique 
Valer acredita una amplia experiencia de más de 25 años en el sector 
eléctrico. Dispone de una visión global y muy detallada del mercado, de 
su funcionamiento, las tendencias, la industria y el sector de la energía 
eléctrica.
Enrique Valer aporta además un amplio conocimiento de las necesidades 
del sector, ya que, además de su trabajo en Schneider Electric, tiene 
presencia activa en las principales asociaciones del sector, como AFME, 
AMETIC y AFBEL, entre otros. Participa además en los principales foros 
empresariales, como el Círculo de Empresarios y el Club Excelencia en 
Gestión.

Gonzalo Errejón, nuevo miembro del Comité Organizador
Gonzalo Errejón, director general del Grupo 
Rexel en España, ha sido asimismo designado 
como miembro del Comité Organizador del Salón 
Internacional de Soluciones para la Industria 
Eléctrica y Electrónica, Matelec 2012, máximo 
órgano de representación sectorial de la feria y 
portavoz del evento ante los medios y promotor 
del mismo.
Para el Grupo Rexel en España y para su director general, “es un pri-
vilegio ser parte integrante del mismo en una etapa en la que el Salón 
acomete una profunda reconversión”.
Con el propósito de generar oportunidades de negocio en unos mer-
cados profundamente marcados por la crisis económica y de conver-
tirse en el crisol de las necesidades de las empresas de los sectores 
eléctrico, electrónico y de telecomunicaciones, Matelec 2012 ha puesto 
el énfasis, entre otras iniciativas, en la organización de eventos para-
lelos adaptados a cada sector, como el de Tecnología de la instalación 
eléctrica; Energía eléctrica; Lightec: Soluciones de iluminación y alum-
brado; Integradores de sistemas de telecomunicaciones y hogar digital; 
y Building Automation, control industrial y electrónico.
Este innovador enfoque, unido a un mayor alcance internacional y a la 
participación mucho más activa de los actores en los distintos mercados 
implicados, convierte a Matelec en una cita ineludible, cuyas iniciativas 
persiguen proporcionar el apoyo que las empresas del sector precisan 
en estos momentos.
Forman también parte del nuevo Comité Organizador de MATELEC 
el presidente de AFME, Carlos Esteban; el director de Marketing de 
Schneider Electric, José Emilio Serra de Fortuny; el gerente del Grupo 
COFME, Carlos Sánchez; la directora de AMELEC, Angela Lalatta; el 
presidente de ANFALUM, Rafael Barón; así como Fernando Herrero, de 
la Dirección General de Innovación y Tecnología del Ayuntamiento de 
Madrid; Carlos López, director general de Industria de la Comunidad de 
Madrid; Fabrizio Damiani, de Electro Transformación Industrial; Fernando 
Ibáñez, presidente del Comité Español de Iluminación; Francisco Paramio 
y José Antonio González, presidente y secretario general de FENIE, res-
pectivamente; Juan Luis Ramírez, de Gewiss Iberica; Alvaro Mallol, de 
Dicomat Asetyc; Carlos Pomar, de Aplicaciones Tecnológicas; Salvador 
Castellá, de Circutor; José Martínez-Fresneda, de ANESE; Alberto Aceña, 
de ANERR; David García, de Grupos Electrógenos Gesán; Francisco 
Monedero, del IDAE; y Joan Gurt, de Simon.   

El nuevo presidente del Comité Organizador, 
Enrique Valer, pidió la estrecha colaboración y 
las propuestas de las asociaciones y empresas 
de la industria involucradas “para que nuestra 
feria sea un gran éxito para el sector”. Junto a 
Valer,  Carlos Esteban, vicepresidente, y Francisco 
Fluxá, presidente de Honor, apoyaron la reinven-
ción de la feria como acontecimiento del sector 
para dinamizar la demanda. 
Matelec 2012 es una feria que contempla y apoya los intereses de la 
industria en general y de cada participante en especial sobre los tres ejes 
estratégicos de posicionar y reforzar al sector en el mundo, atrayendo 
demanda exterior, conquistando el mercado de la rehabilitación y la 
reforma y generando demanda para los dos próximos años, y procurando 
oportunidades para que cada expositor consiga resultados comerciales 
y de negocio. 

El Comité Organizador analizó la organización de seminarios, creación 
de boxes de formación, congresos a medida para cada sector y foros 
que se celebrarán de forma paralela a la feria, que acogerá el I Foro 
sobre Soluciones de Eficiencia Energética (SEE4), y que tendrá como 
gran plataforma la celebración de la Semana de la Eficiencia Energética, 
del 20 al 28 de octubre.  Rutas por espacios públicos, hoteles, centros 
comerciales, edificios de uso residencial eficientes, visitas a itinerarios de 
la rehabilitación y la reforma, de la iluminación 
y el alumbrado donde se gestiona la electrici-
dad de manera eficiente convertirán a Madrid 
en capital de la  Eficiencia Energética, todo ello 
de la mano de esta industria que busca sensibi-
lizar a la sociedad sobre los beneficios del uso 
y gestión eficaz de la energía.
“Hay que inyectar savia, crear sector, porque 
solo juntos podemos atraer nuevas áreas de 

El nuevo Comité Organizador de MATELEC 2012 impulsa 
la feria como herramienta comercial integral

Con Enrique Valer al frente para asumir el reto de liderar la feria en una edición marcada por su vocación comercial y la apuesta decidida por la eficiencia energética.

4 días
para hacer

negocio

Salón Internacional de Soluciones para la 
Industria Eléctrica y Electrónica

Consulte el Programa
de Actividades
actualizado

¿Qué echa de menos? Construyamos juntos eventos a medida.
SEA PROTAGONISTA DE MATELEC 2012

902 22 15 15 · matelec@ifema.es · www.matelec.ifema.es

AVANCE DE ACTIVIDADES, WORKSHOPS Y CONGRESOS                              (a 8 de junio, 2012)

SEMANA DE LA

EFICIENCIA
ENERGÉTICA
20-28 OCTUBRE 2012

  I Congreso Smart Grids

  II Congreso de Eficiencia Energética - E3+

  IX Congreso Nacional de Empresas Instaladoras e Integradoras 
de Telecomunicación

  Workshops B2B

  Boxes de formación durante toda la feria

  Foro KNX bajo el lema “Eficiencia Energética y Sostenibilidad 
en Edificios y Viviendas”

  Foro de Productividad Industrial: Medidas para la mejora de 
la productividad y la eficiencia energética.  

  Rehabilitación Sector Terciario y Residencial

  Vehículo eléctrico

    SEE4: 1er Foro sobre Soluciones de Eficiencia Energética. 
Un espacio de conferencias y debates abiertos, a pie de 
feria, y con contenidos para perfiles distintos de 
demanda/cliente final.

PABELLÓN 8:
    o Jornada ITH –Hotelería
    o Centros Comerciales y Restauración
    o Residencial y Administradores de Fincas
    o Hospitalario y Residencia
    o Ayuntamientos y Edificios Públicos
    o Rehabilitación y Reforma

PABELLÓN 6:
    o Iluminación y Alumbrado

Iluminación eficaz para vender en Espacios Comerciales
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C

M

Y

CM

MY

CY

CMY

K

MATELEC ACTIVIDADES Master A4_esp ACTUALIZADO.pdf   1   07/06/12   20:23

MultimensajeNº 289 - Junio / 15 de Julio  2012 5

El nuevo Comité Organizador de MATELEC 2012, Salón Internacional de Soluciones para la Industria Eléc-
trica y Electrónica, organizado por Ifema y que tendrá lugar del 23 al 26 de octubre de 2012 en Madrid, ha 
celebrado su primera reunión para impulsar la gran feria del sector, que se reinventa con el objetivo de ser 
una herramienta comercial integral a medida de las necesidades de cada empresa expositora. “Será la gran 
fiesta de la industria eléctrica y electrónica, y un centro de negocio excepcional, tanto para el mercado na-
cional como para las exportaciones”, explicó Raúl Calleja, director del salón.

Enrique Valer

Raúl Calleja

Gonzalo Errejón

http://webservices1.ptp.es/tarjetalector/masinfo.aspx?id=66719














La tecnología CSS desarrollada y paten-
tada por Schmersal ha sido reconocida 
a nivel internacional. Ahora, Schmersal 
da un nuevo paso adelante en su desa-
rrollo: el sensor de seguridad electrónico 
RSS 36.
Este sensor también posee todas las 
conocidas ventajas de la tecnología 
CSS, como, por ejemplo, la conexión en 
serie de hasta 31 sensores a un nivel 
de prestación “e” de acuerdo con la 
norma EN 13849-1/ SIL 3. Además, hay disponibles 
distintas variantes, que difieren entre ellas por su 
codificación.
La versión básica del sensor da respuesta a cualquier 
objetivo adecuado. La segunda versión sólo acepta 
el objetivo que se ha informado durante la primera 
puesta en marcha. En la tercera versión, el proceso 
de información se puede repetir el número de veces 

que se desee. De esta manera, el usuario 
puede elegir la variante codificada más 
adecuada, determinando igualmente el 
nivel de protección contra modificacio-
nes no autorizadas. Esto es posible gra-
cias a la incorporación de la tecnología 
RFID en el sensor de seguridad.
La nueva serie se caracteriza por sus 
posibilidades universales de montaje. 
Opcionalmente, hay disponible un 
pestillo magnético integrado, el cual 

permite utilizar el sensor como tope final cuando se 
instala en protecciones de seguridad pequeñas. La 
elevada distancia de conmutación proporciona un 
mayor margen de libertad en el montaje del sensor 
y el actuador.

SCHMERSAL IBÉRICA, S.L.
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Reductor de 
Precisión

Reductor de Precisión con mejora en la capa-
cidad de Par hasta un 30% y vida útil hasta un 
40%, en comparación con la actual Reductor 
de Precisión de la serie HFUC. Rango de par de 
aceleración desde 23 hasta 841 Nm y par hasta 
1530 Nm. Optimización del Wave Generator, 
FlexSpline y Circular Spline para la mejora del 
Principio de Reducción por Precarga de Onda 
Harmonic Drive. Integración del Componente 
CobaltLine en los Reductores de Precisión serie 
Unidad CPU y HFUC-2H con engrase de por vida 
y rodamiento de rodillos cruzados de alta capaci-
dad  integrado en la brida de salida.
Conexión directa al servomotor. Muy compacto 
y con un solo estado de reducción para ratios 
de reducción desde 30 a 160. Posibilidad de eje 
hueco. Giro de precisión para cabezal y plato 
divisor de altas prestaciones de par y vida útil 
sin mantenimiento.

HARMONIC DRIVE ESPAÑA, S.L.U.

tarjetas CPU 
compact PCI de bajo 

consumo 

Se trata de tarjetas CPU 
CompactPCI de 6U dual 
slot altamente integra-
das y con chipset HM65 
Express, disponiendo 
de gran versatilidad 
de E/S como 4 puertos 
Ethernet Giga, 2 puer-
tos COM DB-9, 4 puer-

tos USB 2.0 y un puerto DVI-D en panel 
frontal. La nueva CPU cPCI-6620 de Adlink 
está basada en los nuevos procesadores 
Intel i7 de segunda generación. 
Forma parte de una gama de tarjetas 
que soportan RTX Real-Time en entorno 
Windows, permitiendo dar respuesta en 
tiempo real a todos los procesos simultá-
neos requeridos por la aplicación.  
Soporta memoria de 16GB DDR3, permite 
la instalación de un disco duro on-board 
SATA de 2,5’’ con velocidad de transferen-
cia de 6GB/s y opera en temperaturas de 
hasta 60ºC.
Características: • Procesador Dual Core™ 
Intel i7-2655LE /Celeron Segunda gene-
ración. • Hasta 16GB DDR3-1333 en 
2 DIMMs. • Soporta real-time RTX en 
Windows. • 4 puertos Gigabit Ethernet.
• Entrada de alimentación única de 5V.
• Interface SATA de 6GB/s para disco duro 
on board 2,5”. • Rango de temperaturas 
de servicio 0ºC ~ 60ºC. 

QNV, S.L.

Campana de aspiración modular

Barin - Plymovent, presenta 
FlexHood. Una campana modular 
que proporciona una solución de 
aspiración de humos de corte, amo-
lado, corte por arco aire y soldadura 
robótica o manual cuando no es 
posible la captura en origen.
La flexibilidad del concepto también 
es un avance en lo que se refiere a diseño, suministro 
e instalación. Las campanas tradicionales suelen ser 
voluminosas y difíciles de transportar tanto hacia su 
emplazamiento como dentro de él. FlexHood viene 
en componentes modulares fáciles de manejar que 
se pueden ensamblar rápidamente in situ. Diversas 
opciones le permiten completar la campana de aspi-
ración modular FlexHood con lámpara, patas de alu-
minio y cortinas de soldadura.
FlexHood está diseñado para proteger a soldadores, 
al resto de empleados, el equipo de trabajo y a la 

propia instalación. Las placas de 
deflexión de la campana controlan 
el flujo de aire y reducen el riesgo 
de que las chispas lleguen al filtro 
del sistema. Las láminas de solda-
dura se usan para aislar una zona de 
trabajo, impidiendo que las chispas 
y salpicaduras lleguen a la zona en 

torno a la campana de aspiración.
FlexHood tiene un innovador armazón con aspiración 
perimetral que captura los humos en los bordes de 
la campana. Esta forma eficaz de aspiración impide 
que los humos se escapen. Mediante la aspiración 
eficiente de todos los humos, FlexHood crea un aire 
limpio en el trabajo.

Barin s.a.

sensores de seguridad



Esta labor nos exige un especial cuidado por 
conocer los intereses de nuestros lectores, así 
como buscar la distribución más inteligente 
para nuestros contenidos.

Con una distribución anual superior a 130.000 
ejemplares, llegamos a más de 700.000 lectores 
al año. El 92,4% Ingenieros Técnicos o similares, 
con capacidad de compra y mando dentro de su 
Planta Industrial, consiguiendo que nuestros 
contenidos lleguen a quien lo necesitan.

Sabemos qué productos interesan a nuestros 
lectores y les proporcionamos la información 
que necesitan para mantenerse al día con las 
últimas novedades.

Nuestro objetivo: Conectar a los mejores profesionales de la Industria.

Profesionales
Conectamos

914 316 747
marketing@ptp.es

Contribuir a apoyar un sector tan potente como es el eléctrico, electrónico y de tele-
comunicaciones a través del nuevo y reestructurado MATELEC 2012 conlleva una alta 
responsabilidad. Siempre hay que estar alerta para poder anticiparse y adaptarse a 
nuevos entornos, y el reto con MATELEC 2012 es transformar la feria en una herra-
mienta comercial real y rentable. El sector eléctrico evoluciona constantemente; no 
podemos permanecer ajenos a la situación actual en la que cada inversión exige 
resultados, con mínimos costes de participación, y una feria realmente comercial, 
por lo que hemos transformado el Salón para ser un generador y multiplicador de 
oportunidades comerciales.

Los responsables de las empresas demandan un MATELEC donde, más allá de la mera exhibición de sus pro-
ductos en un espacio determinado, puedan obtener resultados cuantificables que amorticen su inversión; más 
si cabe en los difíciles tiempos que corren. Esa es la esencia de la nueva orientación del Salón Internacional 
de Soluciones para la Industria Eléctrica y Electrónica, MATELEC 2012. Queremos transformar la feria en 
una herramienta comercial eficaz, que ayude a conseguir los objetivos de todas y cada una de las empresas 
participantes. Reinvertimos todos los recursos de la feria en garantizar la demanda capaz de ofrecer negocio 
a las empresas participantes en los dos próximos años. Por eso, MATELEC 2012 funcionará  comercialmente 
para las empresas que participen.
Hay que buscar herramientas comerciales eficaces con las que, en muy poco tiempo, se pueda ofrecer pro-
ductos y servicios a una gran cantidad de clientes o posibles nuevos clientes. Queremos un evento comercial, 
de producto, de contenido, de formación, de soluciones tecnológicas… Para ello hace falta, en primer lugar, 
transformar su contenido y los objetivos de sus participantes en objetivos comerciales; convertir los cuatro 
días de feria en 365 días de oportunidades comerciales. El reto es adaptar la herramienta comercial que tan-
tos éxitos ha dado a empresas, aún en época de crisis, en las otras ferias que manejamos en el grupo (Fruit 
Attraction y Motortec Automechanika Ibérica), a MATELEC, a sus sectores y a sus empresas.
No buscamos un objetivo de superficie expositiva; no es cuantitativo. Lo que perseguimos es un objetivo 
cualitativo. La feria ha de funcionar comercialmente para las empresas que estén, esté quien esté. Creamos 
eventos comerciales a medida para cada empresa, dentro del marco de MATELEC. Pero lo importante no es 
cuántos expositores van a MATELEC, ni cuántos visitantes, sino cuánto negocio han hecho los que han venido. 
Ésta es la edición de la confianza en un nuevo proyecto que ha de servir para dinamizar la actividad comercial 
del sector, y contribuir a darle impulso y fuerza.
El objetivo de es especializar todo lo que se pueda el contenido expositivo. En lo que respecta a la eficiencia 
energética, los responsables de MATELEC hablamos desde dos grandes puntos de vista: Uno profesional, 
de oportunidades de negocio, al conocer, ofrecer y atraer nuevos nichos de mercado a los que se les puede 
ofrecer soluciones de eficiencia energética. Estamos hablando pues de nuevos segmentos de demanda y de 
generar negocio en feria. Y por otro lado, desde un punto de vista social y de responsabilidad, al crear entre 
todos la Semana de la Eficiencia Energética, toda una campaña mediática nacional que pretende concienciar 
a la sociedad sobre su importancia y mostrar las soluciones existentes del día a día desde un punto  de vista 
profesional y particular, hablando de ahorro, confort, seguridad y medio ambiente.
Vamos a apoyar al sector vistiendo a Madrid durante toda esta semana de eficiencia energética. Habrá rutas 
en la capital abiertas al público, profesionales y medios de comunicación, para visitar espacios, edificios, 
viviendas, comercios y hoteles eficientes, y mostrar sus “tripas” tecnológicas. 
Toda aquella empresa que ofrezca soluciones de eficiencia energética al sector, encontrará en MATELEC y en 
la Semana de la Eficiencia Energética un aliado comercial.
 Por otra parte, la nueva estructura de MATELEC obedece a una cuidada y estudiada sectorización, adaptada a 
las necesidades del sector, y que ayudará y facilitará a los visitantes la consecución de sus expectativas sobre 
la oferta expositiva presentada, con eventos a medida de cada sector.
MATELEC es una marca paraguas dentro de la cual hay cinco grandes ferias complementarias y sinérgicas: 
Tecnología de la instalación eléctrica, energía eléctrica, Lightec: soluciones de iluminación y alumbrado, integra-
dores de sistemas de telecomunicaciones y hogar digital, y building automation-electrónica-control industrial. 
Vamos a especializar mucho más cada sector, para que tenga más profundidad y contenido específico. Estos 
sectores han de aprovechar su evento al máximo, y la suma del todo especializado tiene mayor capacidad de 
atracción que las partes independientes. Lógicamente, las tendencias del mercado son las que necesariamente 
van definiendo rumbos. La integración es una realidad del mercado, y oferta unida permitirá ayudar a los 
empresarios a tener un número mayor de soluciones para su trabajo.
Esencialmente, nuestro servicio consiste en  ser socio de cada expositor para que consiga sus resultados 
comerciales y de negocio. Se trata de organizar la participación de cada empresa en función de sus objetivos, 
que son los nuestros, buscando la máxima rentabilidad y notoriedad para el expositor.
Desde MATELEC 2012, en su vocación de servicio generador de oportunidades comerciales y siendo asesores 
en participaciones feriales rentables, construimos eventos comerciales en función de las particulares nece-
sidades de cada empresa participante, bajo el concepto de ‘feria a medida’, reinvirtiendo todos los recursos 
de la feria en garantizar demanda a medida de cada empresa y facilitando las herramientas que favorezcan 
encuentros de negocio.
Las cuatro grandes líneas estratégicas de trabajo son el posicionamiento puramente comercial y rentable 
del certamen, el ámbito geográfico internacional de actuación (con un programa de más de 650 invitados 
internacionales clientes de los propios expositores con potencial de compra, más de 3.500 noches de hotel 
gratuitas a disposición de los expositores de la feria para sus clientes y rutas de autobuses gratuitas desde 
toda España para acudir a la feria), la ampliación del perfil del visitante de la feria (prescripción) y nuevas 
áreas de negocio (rehabilitación, sector terciario, hostelería, comercio, arquitectura, administradores de fincas, 
obra pública…), la potenciación y mayor identidad de cada uno de los sectores presentes, y la reinversión de 
todos los recursos de la feria en cada expositor para que cumpla sus objetivos.
Ya se han puesto en marcha eventos y jornadas a fin de atraer a los decisores de los ámbitos de negocio des-
critos para participar en jornadas y disfrutar comercialmente de la parte expositiva. Por nombrar encuentros 
ya organizados, podemos citar el Congreso Nacional de Smart Grids, matching entre empresas de servicios 
energéticos (ESEs) y demanda, el foro permanente llamado SEE4 (soluciones de eficiencia energética para 
perfiles de negocio distintos, como arquitectura, hotelería y restauración, espacios y ámbito público, comercio 
minorista, comunidades de viviendas privadas, nuevas promociones de construcción de vivienda...).
No obstante, el resultado final de  MATELEC dependerá de la reinversión en el propio proyecto, de si los 
cambios adoptados son los correctos y, por supuesto, del voto de confianza de las empresas en este nuevo 
concepto ferial. No sabemos cuántas empresas van a venir. Lo que sí sabemos es lo que vamos a hacer: 
generar mucho contenido exclusivo e invertir en garantizar demanda de visitantes a MATELEC. El 80% de 
nuestro tiempo lo dedicamos a generar contenido de feria y a invertir en garantizar demanda. Este es el mejor 
argumento para que cualquier empresa expositora vea oportunidades comerciales en el Salón Internacional de 
Soluciones para la Industria Eléctrica y Electrónica, MATELEC 2012, que se celebrará en Madrid los próximos 
23 al 26 de octubre.

MATELEC 2012, una herramienta comercial 
eficaz para ayudar a conseguir los objetivos 

de las empresas participantes

Raúl Calleja, director del Salón Internacional de Soluciones para la 
Industria Eléctrica y Electrónica, MATELEC 2012 
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