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Plataforma de Automatización Sysmac
Control para toda la Máquina
Sysmac se define como la nueva plataforma de automatización para tener un control integral de toda la 
máquina a través de una única conexión y un sólo software. Nuestro nuevo controlador de automatización 
de máquinas - el NJ - integra motion, lógica secuencial y comunicaciones, así como un nuevo software - 
Sysmac Studio - que incluye configuración, programación, simulación y monitorización, además de una 
red de alta velocidad para máquinas - EtherCAT - que se utiliza para controlar motion, visión, sensores y 
actuadores. Sysmac es UNA plataforma de automatización potente y robusta.

Características principales
Tareas de PLC de Alta Velocidad
Tipos de Datos y Programación compatibles con IEC �����-�
EtherCAT y Ethernet/IP integrados
Ranura de tarjeta SD y puerto USB integrados
Control de hasta �� ejes
Cumple con los Bloques de Función de PLCopen para Motion Control
Interpolación lineal, circular y helicoidal
Levas electrónicas (E-CAM) que permiten modificaciones “on-the-fly”

Omron Electronics Iberia SAU
Tel: +�� ��� ��� ���
omron@omron.es
www.industrial.omron.es
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Nuevas soluciones Nordson EFD para
sistemas de dispensación con válvulas

El sistema de dispensación con valvulas Nordson
EFD de bajo mantenimiento, garantiza depósitos
precisos y constantes de adhesivos, lubricantes,
siliconas, pastas, ....

Para recibir información: +34 963 132 243

La Garantia del Resultado
P.I. Rabisancho, 
Avda. De los Reyes Católicos,
56 - 46910 Alfafar, Valencia

iberica@nordsonefd.com   
www.nordsonefd.com
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MATELEC, Salón Internacional de Soluciones para la Industria Eléctrica 
y Electrónica, que organiza IFEMA, emprende una nueva etapa, bajo el 
concepto de “Feria a Medida” que plantea una gestión adaptada a las 
necesidades y objetivos de la industria a la que representa. La reestruc-
turación de sus sectores, el perfil claramente comercial y de máxima 
rentabilidad para las empresas participantes y, muy especialmente, la 
potenciación de su internacionalización, con la colaboración de AMEC 
AMELEC, son algunos de los argumentos que animan la convocatoria, 
que además organizará de forma paralela la Semana de la Eficiencia 
Energética. Una cita imprescindible en las agendas de los profesionales, 
que tendrá lugar, los días 23 al 26 de octubre de 2012, en la Feria de 
Madrid. 

Precisamente el reforzamiento de la proyección exterior del Salón y de 
sus empresas participantes es uno de los leit motiv de la decimosexta 
edición de MATELEC, para lo que se vuelve a contar con la colaboración 
de AMEC AMELEC, Asociación Española de Fabricantes y Exportadores 
de Material Eléctrico y Electrónico. En concreto, dicha asociación ha 
puesto en marcha, en enero, su programa internacional, dirigido a la 
captación de compradores de alto poder decisorio, procedentes de 13 
países, de las áreas geográficas de mayor interés para el certamen y el 
sector: Iberoamérica, Cuenca Mediterránea y Oriente Medio.
Asimismo, AMEC AMELEC promocionará MATELEC en todos aquellos 
foros internacionales en los que participa. Por otro lado, la Asociación 
coordinará un espacio que se habilitará dentro de la feria, conocido 
como International Business Área, IBA, y organizará encuentros de 
negocio de las empresas españolas con alrededor de 60 compradores 
extranjeros. Esta campaña promocional se desarrollará en México, Chile, 
Brasil, Venezuela, Panamá, Marruecos, Argelia, Túnez, Egipto, Turquía, 
Emiratos Árabes Unidos, Qatar, Bahrein y Kuwait.  

Además, AMEC AMELEC colaborará con MATELEC en la novedosa “Área 
Nuevos Exportadores”, en donde aquellas pymes con poca o ninguna 
experiencia en exportación dispondrán de un espacio expositivo, así 
como con el asesoramiento de la Asociación, para ayudarlas a abrirse 
a mercados exteriores.
La colaboración de AMEC AMELEC con MATELEC –se trata del octavo 
Plan de Promoción Internacional que la Asociación viene desarrollando 
conjuntamente con la feria, desde 1998- enlaza con uno de los objetivos 
estratégicos del Salón: la potenciación de su internacionalización. Un 
objetivo que pasa por el reforzamiento de su presencia en los mercados 
de Iberoamérica, Norte de África, Oriente Medio y también de Europa 
del Este.
En este sentido, se programarán rondas de negocios con prescripto-
res y responsables de grandes proyectos en algunos de los países más 
atractivos de esas áreas, con la vista puesta en los próximos cinco años. 
Además, se dedicará cada uno de los días de feria a una de esas cuatro 
zonas de interés. 
Cambio de imagen
La internacionalización es sólo uno de los cuatro pilares sobre los que se 
asienta el proyecto de un remodelado MATELEC. Una convocatoria que 
ha cambiado desde su imagen, con un logo cuyos colores se asimilan 
al nuevo concepto de eficiencia energética; hasta el propio nombre de 
la feria, Salón Internacional de Soluciones para la Industria Eléctrica 
y Electrónica, que recoge el espíritu de servicio y asesoramiento del 
certamen. 

MATELEC 2012 se convoca bajo el concepto de “Feria a medida” de las 
necesidades de sus clientes, empresas y profesionales, proporcionándo-
les el mejor espacio de negocio para que todos los agentes consigan 

el mejor rendimiento de su presencia en el Salón. MATELEC quiere así 
convertirse en la herramienta al servicio del sector, poniendo todos sus 
recursos a disposición de los expositores, con el fin de que consigan el 
máximo retorno a su participación. 
Los cambios de la próxima edición de MATELEC también tienen que 
ver con su estructura, que ve redefinidos sus contenidos, ofreciendo su 
cobertura a 5 grandes sectores independientes, pero a la vez comple-
mentarios:
Tecnología de la Instalación Eléctrica; Energía Eléctrica; Lightec, 
Soluciones de Iluminación y Alumbrado; Integradores de Sistemas 
de Telecomunicación y Hogar Digital, y Building Automation, Control 
Industrial y Electrónico. Una reestructuración que responde a la realidad 
de la industria y que se acomoda a las necesidades de los distintos 
agentes implicados en la misma.

Por último y en relación con la especial atención que este renovado 
MATELEC quiere prestar a la sostenibilidad y la eficiencia energética, 
en sintonía con la creciente preocupación que se percibe en nuestra 
sociedad por estas cuestiones, el Salón va a programar la celebración de 
la Semana de la Eficiencia Energética. En colaboración con importantes 
instituciones y entidades, como el Ayuntamiento de Madrid o el Colegio 
Oficial de Arquitectos de Madrid, COAC, entre otros, se programarán 
desde el domingo previo a la feria -21 de octubre-, al inmediatamente 
posterior a su conclusión (28), una serie de actividades por toda la 

capital de España, que tengan que ver con este tema. Esta programa-
ción está dirigida a despertar una mayor concienciación en este ámbito, 
en los medios de comunicación y en el consumidor final. Entre otras 
actividades, se puede adelantar la celebración de una ruta guiada por 
distintos edificios de la capital madrileña energéticamente eficientes, 
de la mano del COAC.

MATELEC 2012 APUESTA POR LA INTERNACIONALIZACIÓN
La Feria, que cuenta con el apoyo de AMEC AMELEC, plantea una gestión personalizada y adaptada a las 

necesidades y objetivos de la industria de material eléctrico y de eficiencia energética.
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SmartSlice I/O

FQ-M vision

Delta Robot

MX� inverter

Accurax G� servo system

EtherCAT
the ONE machine network

EtherNet/IP
the ONE factory automation network

Sysmac Studio
the ONE software

NJ-Series
the ONE machine 
controller

FQ-M vision

Delta Robot

MX� inverter

One Machine Control

Sysmac Automation Platform
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Conversores con conector USB 

C3, Cables y Componentes para Comu-
nicaciones, S.L., empresa especiali-
zada del Grupo Cofitel, presenta los 
conversores de medio GE-C110U y 
GE-C110AU de Ruby Tech, sido dise-
ñados para aumentar la flexibilidad 
y la eficiencia de red en aplicaciones 
con elevado ancho de banda. El GE-C110U realiza la conversión entre 
10/100/1000Base-T y 1000Base-SX / LX (SC/LC) Fiber Ethernet, mientras 
que el GE-C110AU realiza la misma operación de 10/100/1000Base-T a 
1000Base-SX/LX (SFP) Fiber Ethernet. Los dos conversores se pueden 
alimentar a través de un adaptador externo o mediante el puerto USB del 
dispositivo ‘hosting’, como un PC o NB, con el objetivo de incrementar la 
flexibilidad en el despliegue. Cada uno de estos dos modelos posee cua-
tro indicadores led para mostrar el estado operativo y un switch DIP para 
establecer las configuraciones requeridas en aplicaciones específicas. 
Estos conversores poseen un ratio de transferencia de datos de 2000 
Mbps / full-dúplex y son compatibles con los estándares IEEE802.3 
10Base-T,IEEE802.3u 100Base-T,IEEE802.3z/ab 1000Base-T,IEEE802.3x 
‘full-dúplex flow control’ y 1000Base-SX/LX. 
Las unidades GE-C110U y GE-C110AU, que miden 26.2 x 70.3 x 94 mm, 
se presentan con la certificación FCC Parte 15 Clase A y el Marcado CE. 

CABLES Y COMPONENTES PARA COMUNICACIONES, S.L.

Conexión adquisición y 
alimentación por USB

QNV presenta los nuevos módulos de 
adquisición de datos a través de USB de 
Adlink de hasta 24-bit. Combinan la preci-
sión habitual de los productos Adlink con 
la sencillez de uso del USB, y además se 
alimentan por el propio puerto USB.
Los módulos de adquisición de datos por USB de Adlink incluyen acondi-
cionamiento de señal que permite la medición directa de la mayoría de 
fuentes, tienen resolución de hasta 24-bit, son plug&play para ofrecer 
una conexión fácil, y permiten tests completos con todas las funciones, 
ofreciendo resultados precisos de medición.
Además son útiles en aplicaciones portables dado que son compactos, 
pero también en cualquier aplicación de automatización fija, gracias 
a la posibilidad de colocarlos en carril DIN y panel. De forma gratuita, 
está disponible la aplicación de pruebas U-test de Adlink, que ofrece de 
un modo sencillo y gráfico, todas sus funcionalidades sin necesidad de 
programación. La aplicación U-test permite tanto monitorización como 
registro de datos, exportación a Microsoft Excel y análisis FFT.

QNV, S.L.

Válvula de barrena 

Con el objeto de dosificar cantidades precisas y repe-
titivas de materiales mezclados con partículas (como 
soldaduras en pasta y epoxis de plata), la válvula 794 
de barrena utiliza el principio de alimentación por 
efecto de tornillo, combinado con un preciso con-
trol de tiempo y presión. Al integrar la tecnología de 
alimentación por tornillo con un preciso control en 
el tiempo de dosificación, presión de la jeringa y la 
velocidad de la barrena, el sistema de la Serie 794 
asegura el depósito consistente de fluidos sin causar 
daños a las partículas contenidas en el fluido. La vál-
vula de barrena está disponible con dos tipos de motores. Los motores 
con cepillos son mejores para formar líneas o pistas, cuando el régimen 
del ciclo está por debajo de 60-90 disparos por minuto. Los motores sin 
cepillos son mejores para alta velocidad y alto régimen de ciclo para la 
aplicación de micro-puntos.
Las válvulas de la Serie 794 han sido diseñadas para ser utilizadas con 
los controladores ValveMate 7094BL y 7094DC, o con robots de dosifi-
cación como los sistemas de automatización TT de EFD.
La válvula dosificadora de barrena de la Serie 794 puede ser suplida 
con soldadura en pasta empacada en jeringas o cartuchos. Para más 
información, contacte a un Especialista en Soldadura.

EFD INTERNATIONAL INC.

Módulo de comunicación

Con el módulo de comunicación 
serie SAS 341 de Helmholz con driver 
Modbus RTU Master/Slave es posible. 
El driver add-on "Modbus Master/
Slave" permite comunicación con 
dispositivos Modbus RTU. Con este 
driver la tarjeta SAS 341 puede actuar 
como Modbus RTU Master o también como Modbus RTU Slave. El driver 
es para el uso con SAS 341-1 con interface RS232 (700-341-1AH02) o 
con SAS 341-1 con interface RS485 (700-341-1CH02). 
Con el dispositivo RS232 se pueden realizar conexiones punto a punto, 
con la versión RS485 se puede conectar hasta 32 usuarios en modo 
medio dúplex 2-hilos. En comunicación con sistemas remotos las fun-
cionalidades Modbus RTU códigos 01, 02, 03, 04, 05, 06, 07, 08, 11, 12, 
15 y 16 son soportados. La transferencia de datos al PLC S7 es realizada 
por bloques con los function blocks incluidos en la entrega. 

Systeme Helmholz GmbH

Lector de tarjetas compacto

El lector de Proximidad de tarjetas EA-P3 
de Southco® proporciona un control de 
accesos mediante tarjetas de proximidad 
utilizadas normalmente para acceso en 
edificios. Cómodo y seguro, el controlador 
EA-P3 produce una salida estándar para 
una integración fácil con los existentes sistemas de seguridad.
El controlador de proximidad, compacto y de perfil bajo, presenta un 
diseño con aislamiento y resistente a las inclemencias del tiempo. Puede 
combinarse con el lector de Pin/Proximidad EA-P1 para tener un sistema 
de control de accesos completo. Su LED integrado proporciona infor-
mación visual sobre la aceptación de la tarjeta, y además trabaja con 
cualquier sistema de control o seguridad mediante sistema Wiegand a 26 
bit. El controlador EA-P3 es fácil de instalar, configurarse y funcionar.
La Ingeniera de Proyectos, Cindy Bart, añade: »El EA-P3 es ideal para 
aplicaciones que necesiten un dispositivo de control de accesos simple 
y económico, y que ya utilicen las tarjetas HID de acceso de clientes. El 
lector ha sido diseñado para una instalación y uso fáciles y rápidos.»

SOUTHCO, S.A.

CRONOTERMOSTATO

Orbis, completa su extensa gama de 
cronotermostatos ya existente hoy 
en día en el mercado, realizando la 
campaña de lanzamiento del nuevo 
cronotermostato digital MIRUS, el 
cual se caracteriza por su display 
retroiluminado de gran tamaño y alta 
visibilidad, lo cual facilita tanto su programación como la visualización 
de datos de hora y temperatura.
A su vez, destacamos la comodidad y sencillez  en su programación, al 
poderse realizar la misma fuera de la base y a través de selector rotativo.
Cabe resaltar entre sus múltiples funciones las siguientes: 
• 7 programas independientes • 3 temperaturas seleccionables (confort, 
ahorro y antihielo). • Aviso de sustitución de pila. • Botón de apagado 
por el que permanece desconectado mostrando al temperatura ambiente. 
• Función manual y manual temporal.

ORBIS TECNOLOGIA ELECTRICA, S.A.
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Taller orientado hacia Call 9 de ICT.
Con motivo de la convocatoria abierta del séptimo programa marco hasta el próximo 17 de abril (Call 9 de ICT, Tecnologías de la 
Información y de la Comunicación, FP7-ICT-2011-9) la Plataforma Tecnológica Española de Robótica (HispaRob) y el CDTI organizan 
un taller orientado a esta llamada en el que se tratarán los objetivos dentro de los retos de la convocatoria (especialmente Objetivo 
2.1 Cognitive Systems and Robotics) y las recomendaciones para la preparación de propuestas.
En paralelo se propone llevar a cabo entrevistas entre el CDTI y las entidades interesadas que lo soliciten para la revisión de 
propuestas. Se ruega a los interesados en estas entrevistas que lo comuniquen a la secretaría de la plataforma con antelación. 
Se ruega la inscripción a los interesados en este evento a través de la dirección secretaria@hisparob.es.

HANNOVER MESSE 2012. IndustrialGreenTec. (Hannóver, del 23 al 27 de Abril de 2012)
HANNOVER MESSE 2012 reúne ocho ferias clave en un mismo lugar: “Industrial Automation”, “Energy”, “MobiliTec”, “Digital 
Factory”, “Industrial Supply”, “CoilTechnica”, “IndustrialGreenTec” y “Research & Technology”. 
Los temas centrales de HANNOVER MESSE 2011 son la automatización industrial y TI, las tecnologías de la energía y del medio 
ambiente, la subcontratación, las tecnologías de producción y servicios industriales, así como investigación y desarrollo. China  es 
el país asociado de HANNOVER MESSE 2012. 
• Industrial Automation – pabellones 7 - 9, 11, 14 - 17. Especial solicitud muestran las soluciones de automatización integrales 
para la fabricación industrial y el foro “Eficiencia energética en procesos industriales”. Además, las empresas muestran nuevas 
soluciones robóticas móviles. Aquí atraen atención especial sobre todo los robots voladores, los sistemas de limpieza automáticos 
para instalaciones fotovoltaicas y los sistemas de transporte sin conductor. 
• Energy, pabellones 11 – 13, 27, Recinto Descubierto. Se enfocan tecnologías de producción energética convencionales y renovables 
así como su transporte y distribución. Los contenidos de Energy se ven acompañados por numerosas presentaciones especiales y 
foros. • MobiliTec, pabellón 25, Recinto Descubierto. En MobiliTec todo gira en torno al tema pionero de la electromovilidad. 
• Digital Factory – nuevo emplazamiento en el pabellón 7. Soluciones de software industrial para la producción y el desarrollo de 
productos y su integración en los procesos empresariales.
• Industrial Supply, pabellones 3 - 6. Supone una plataforma óptima de presentación y diálogo para toda la cadena de procesos de la 
industria de subcontratación. Con un total de nueve parques temáticos – de los que el parque temático “Tecnologías Adhesivas” será 
inaugurado en 2012 – esta feria clave internacional de soluciones de subcontratación industrial y construcción ligera ofrecerá el año 
que viene una edición aún más amplia, muy en consonancia con la diversidad y la fuerza innovadora del sector de subcontratación. 
El año que viene, Industrial Supply Especial dedica atención a los materiales inteligentes y a las tecnologías sostenibles. 
• CoilTechnica, pabellón 25. La feria clave para la fabricación de bobinas, electromotores, generadores y transformadores es consi-
derada como plataforma internacional líder del sector para la presentación y temas comunitarios. 
• Industrial GreenTec, pabellón 26. Tiene lugar por primera vez Industrial GreenTec, la feria clave internacional de tecnologías 
medioambientales. 
• Research & Technology, pabellón 2. Es una plataforma idónea para presentar resultados de investigaciones y desarrollos industriales 
pioneros así como perspectivas industriales para mañana. 

BIEMH. Bienal Española de la Máquina-Herramienta 2012 (Bilbao, del 28 de mayo al 2 de junio)
La BIEMH celebra su edición 27. Coorganizada por BEC y AFM, cuenta desde sus inicios con una trayectoria imparable. Se darán cita 
los fabricantes y distribuidores más relevantes para que visitantes de todo el mundo puedan ver y conocer los últimos desarrollos, 
tecnologías y servicios de empresas líderes en su especialidad.  
La campaña internacional de expositores avanza a buen ritmo y la superficie contratada supera ya en un 11% a la registrada en 
estas misma fechas para la última edición. Hasta el momento, los sectores con mayor ocupación son los de máquina-herramienta 
por arranque y por deformación, con un 39% y un 21% del total, respectivamente, si bien el resto alcanza ya una participación 
significativa. Las empresas de accesorios y herramientas representan el 21% del espacio, las de equipos eléctricos, electrónicos, 
hidráulicos y neumáticos un 6%, las de metrología, control y CAD/CAM/CAE un 5% y otras máquinas y equipos un 12%. Durante 
este mes de febrero se activará un programa online dedicado a la concertación de agendas, cuya aplicación en otras ferias ha dado 
excelentes resultados. 
Por citar el ejemplo más reciente, durante la pasada Cumbre Industrial y Tecnológica se gestionaron más de 500 encuentros. De 
este modo, los visitantes acreditados en BIEMH 2012 tendrán este año la posibilidad de solicitar citas directamente con aquellos 
expositores de su interés a través de este nuevo espacio en la página web. 
La saturación de los mercados más cercanos por la crisis hace que cada vez más empresas consideren internacionalizar su negocio 
o reforzar su proyección exterior como una de las "claves" de su plan comercial. Por esta razón, los responsables de BIEMH 2012 
están centrando buena parte de sus esfuerzos en la campaña de captación de profesionales extranjeros con capacidad de compra, 
en aquellos países definidos como estratégicos por las firmas expositoras.
Brasil, Polonia, República Checa, Alemania, China, India, México y Rusia son actualmente los países prioritarios, mientras que Turquía, 
Chile, Colombia y Argentina también se consideran atractivos por su buena situación económica y Perú, Marruecos, Argelia y Angola 
son referentes en sectores concretos como la energía, la minería o los hidrocarburos. Todos ellos forman parte del programa de viajes 
de promoción, que se puso en marcha en octubre, con visitas a los tres primeros destinos, para reforzar allí la mrca y establecer 
acuerdos de colaboración con importadores, distribuidores y asociaciones sectoriales de usuarios de maquinaria.

SIL 2012. Salón Internacional de la Logística, el Transporte y la Manutención. 
(Barcelona, del 5 al 7 de Junio)
El SIL 2012 sigue su promoción en el norte de África. Después de presentar con éxito su edición 2012 en Túnez y Argelia, esta 
mañana la Directora General del SIL, Blanca Sorigué, acompañada por la Responsable de Promoción, Marketing y Actos Paralelos 
del SIL, Gisèle Muñoz, han dado a conocer la oferta y las oportunidades de negocio que ofrece el SIL 2012 para las empresas e 
instituciones de Marruecos. La presentación ha tenido lugar en el Hotel Barceló de Casablanca (Marruecos) y ha contado con una 
gran representación, tanto empresarial como institucional, del tejido logístico marroquí que ha estado encabezado por el Ministerio 
de Transportes del país magrebí. Cerca de 40 empresas marroquís han asistido a este acto de presentación.
El acto de apertura de dicha presentación ha estado presidido por Mustapha Baba (Ministerio de Transportes de Marruecos), y 
Mohamed Talal, Presidente de la Comisión de Logística de la Confederación  General de Empresas Marroquíes, quien ha explicado 
las oportunidades de negocio que ofrece el mercado del Mediterráneo para las empresas marroquíes y la oportunidad que supone 
participar en el Salón Internacional de la Logística y de la Manutención de referencia en el Mediterráneo. 
Acto seguido, Blanca Sorigué, la Directora General del SIL, ha presentado el Salón a todos los asistentes explicando las posibilidades 
y oportunidades de negocio que en él se generan y recordando que este año se cumple el 10 aniversario del Foro Mediterráneo de 
Logística y Transporte, destacada plataforma del conocimiento, intercambio de ideas y opiniones y el networking del Mediterráneo 
que tiene lugar dentro del SIL. 
Al finalizar la presentación y después de atender a las preguntas de algunas de las empresas presentes, los representantes del SIL 
realizaron cerca de 20 entrevistas personales con empresas y entidades logísticas marroquíes que mostraron un gran interés de cara 
a participar en la edición de 2012, que tendrá lugar del 5 al 7 de junio en el recinto Gran Via de Fira Barcelona.
El Ministerio de Transportes de Marruecos, la Confederación  General de Empresas Marroquíes, Maroc Export, Asociación Marroquí 
de Exportadores (ASMEX) y la Agencia Nacional de Puertos han sido las instituciones que han asistido a esta presentación. Las 
principales empresas de logística, infraestructuras, transporte y manutención de Marruecos tampoco han faltado a esta cita y muchas 
de ellas han mostrado su intención de participar en la próxima edición del SIL 2012.

MATELEC 2012. Herramienta comercial para el sector. (Madrid, del 23 al 26 de Octubre)
Del 23 al 26 de octubre de 2012, se celebrará en la Feria de Madrid, el Salón Internacional de Soluciones para la Industria Eléctrica y 
Electrónica MATELEC 2012, organizado por IFEMA. Se trata de la herramienta eficaz que todas las empresas de la industria eléctrica 
y de la electrónica necesitan para atraer nuevas oportunidades comerciales tanto nacionales como internacionales.
Para esta edición, MATELEC fija uno de sus principales objetivos estratégicos, en potenciar su internacionalización, centrándose en 
aquellos mercados exteriores de mayor interés tanto para el propio Salón como para la industria a la que representa. 
Así, aparte de la propia Península Ibérica, para la que constituye la feria industrial de material eléctrico y electrónico de referencia, 
el certamen centrará sus esfuerzos en Iberoamérica, Norte de África y Oriente Medio, y Europa del Este. 
Entre las novedades que ofrece la próxima edición de la Feria, están la oferta de "bolsas de viaje" para clientes de expositores, 
organización de "eventos comerciales a medida" y especialización del contenidos expositivo en cinco sectores independientes 
(tecnología de la instalación eléctrica, energía eléctrica, lightec, integradores de sistemas de telecomunicación y hogar digital, y 
building automation, control industrial y electrónico). 
Con la eficiencia energética como leit motiv, el certamen programará, del 20 al 28 de octubre próximos y de forma paralela a la 
feria, la Semana de la Eficiencia Energética. Se trata de un conjunto de actividades relacionadas con la materia, que se desarrollarán 
esos días en Madrid, realizadas conjuntamente por MATELEC y diferentes entidades e instituciones, con el objetivo de contribuir 
con el sector a concienciar a la sociedad sobre las soluciones del día a día y oportunidades hablando de ahorro, medio ambiente, 
confort y seguridad. 
En esta misma línea, se ha elegido el marco de MATELEC para acoger el Congreso KNX de Eficiencia Energética sobre domótica e 
inmótica. Un evento de singular importancia que responde a la realidad de que el sistema de control y automatización en un edificio 
o vivienda proporciona, además de confort, un considerable ahorro energético, contribuyendo al uso responsable de los recursos 
energéticos y a la sostenibilidad del medio ambiente.
Por otro lado, y dentro de la total orientación para multiplicar y generar oportunidades de negocio bajo el nuevo formato de “feria a 
medida” en MATELEC, el sector de Iluminación y Alumbrado contará con este espacio diferenciado y con identidad propia: LIGHTEC, 
Soluciones de Iluminación y Alumbrado, cobrando así un nuevo protagonismo en un renovado MATELEC 2012
MATELEC 2012 inicia la primera etapa de lanzamiento y comercialización de este nuevo concepto ferial.

EMAF - Exposición Internacional de Máquinas - Herramientas y Accesorios. 
(Portugal, del 21 al 24 de noviembre)
Por primera vez EXPONOR será el escenario elegido para la realización simultánea de EMAF, FIMAP y FERRÁLIA, convirtiéndose 
en el gran encuentro de la industria y de la alta tecnología con el objetivo de dinamizar el sector de las tecnologías de producción. 
Benefíciese del encuentro entre industria transformadora, institutos de I&D y universidades, y aproveche las sinergias de estas 3 
ferias profesionales para encontrar numerosas oportunidades de negocio e intercambiar ideas y experiencias.
Sectores en exposición: 
- Máquinas-Herramienta - Mantenimiento Industrial - Fundición/Sinterización - Limpieza Industrial - Logística y Transporte - Química y 
Laboratorios – Moldes - Plásticos y Cauchos - Instrumentación, Automatización y Control - Robótica e Informática Aplicada a la Industria 
- Productos de Metalurgia y Metalomecánica - Productos, Servicios y Equipos de Seguridad – Calidad  - Subcontratación - Otros.

AGENDA
WORLD OF INDUSTRY 2012 (de 2 al 5 de febrero)  Éxito de WIN – World of Industry con más visitantes.
Estambul/Hannóver. La feria WORLD OF INDUSTRY (WIN) con las tres muestras monográficas METAL WORKING, WELDING y SURFACE 
TREATMENT, cerró sus puertas el 5 de febrero en Estambul con buenos negocios y expositores contentos. Los expositores se mostraron 
sumamente satis¬fechos de los negocios encaminados durante la feria, tanto con los visitantes profesionales nacionales como internacio-
nales. Más de un letrero de „vendido“ colgado en las máquinas o herramientas expuestas, llamó la atención del público. Los compradores 
de los productos eran clientes procedentes de importantes países del Próximo Oriente y del Norte de África, como por ejemplo Argelia, 
Irak y los Emiratos Árabes Unidos, pero también de India, Bulgaria y Rusia. WIN Part1 comprendía las ferias METAL WORKING, WELDING 
y SURFACE TREATMENT.
La feria contó con la participación de 927 empresas expositoras de 33 países, así como 43.800 visitantes profesionales. A pesar de haberse 
cancelado el día antes y el primer día de la feria  algunos vuelos con motivo de la nieve, la proporción de visitantes internacionales se 
incre¬mentó en un 7,5 por ciento, comparado con el ejercicio anterior. Estas cifras superaron con creces las expectativas. Junto a los 
visitantes indivi¬duales de procedencia nacional e internacional, también acudieron 30 delegaciones con compradores de 19 ciudades 
turcas con la intención de obtener una vista exhaustiva de las últimas tecnologías.
WIN fue apoyado por 76 organizaciones nacionales y extranjeras, de las cuales 30 actúan a nivel internacional. Entre ellas cabe men-
cionar el ministerio turco de investigación, industria y tecnología, el Ministerio de Economía y el Ministerio de Trabajo y Seguridad 
Social, la Asociación de Cámaras Turcas de Comercio, Industria Comercio Naval y Bolsas de Mercancías(TOBB), la Asociación Anatolia de 
Exportación (OAIB), la Agencia Nacional de Fomento de Turquía KOSGEB , así como la Asociación de Fabricantes Alemanes de Máquinas 
Herramienta VDW.  
El Pabellón Alemán de METALWORKING fue organizado por primera vez por la Asociación Alemana de Fabricantes de Máquinas Herramienta 
VDW. Christoph Miller, responsable de ferias en la VDW, se quedó impresionado por WIN: „Toda la organización y también la construcción 
de los stands se sitúan aquí a un nivel muy elevado y profesional. El área de la transformación de metales es para METALWORKING de 
gran importancia. Refleja el espectro completo del mercado y contó con un fuerte interés por parte de los visitantes.“
Por iniciativa de la OAIB y con el apoyo del Ministerio turco de Economía,  varias delegaciones de compradores procedentes de más de 
13 países, como por ejemplo Aserbaiyán, Croacia, Grecia, Irak, Jordania, Kuwait, Marruecos, Uzbekistán, Sudán y Túnez, habían acudido 
a Estambul. Otras delegaciones procedentes de Irán, Yemen y Japón hicieron uso de la feria para concluir acuerdos comerciales con los 
expositores.
Por primera vez, también participó Japón en WIN, con un stand colectivo oficial. Por iniciativa de la Asociación Japonesa de Comercio 
Exterior JETRO, seis importantes empresas niponas llevaron conversiones de negocio con diferentes firmas turcas. Además, 16 representan-
tes del parlamento japo¬nés asistieron como huéspedes a la feria, lo que subraya la importancia que tiene el mercado turco para Japón. 
La próxima edición de WIN - World of Industry, con las tres muestras monográficas METAL WORKING, WELDING y SURFACE TREATMENT, 
tendrá lugar del 24 al 27 de enero de 2013 en el recinto ferial de Tüyap, en Estambul.

BRAMMER ASESORA SOBRE VARIADORES DE FRECUENCIA EN SU ÚLTIMO VÍDEO ONLINE DE CONSEJOS PRÁCTICOS 
Brammer, el principal distribuidor paneuropeo de productos y servicios de Mantenimiento, Revisión y Reparación (MRO), ha lanzado un 
nuevo vídeo de consejos prácticos sobre el beneficio de eficiencia energética de los variadores de frecuencia. 
Es el último en salir de la serie de vídeos de “Consejos Rápidos” de Brammer. Esta serie ofrece ayudas visuales cortas y relevantes 
presentadas por especialistas en grupos de productos y expertos de la industria para explicar problemáticas clave y sugerir consejos 
prácticos para los clientes. 
La serie de vídeos de “Consejos Rápidos” ofrece un conocimiento conciso y muy valioso sobre temas industriales cruciales que los clientes 
pueden absorber y aplicar a sus propios escenarios de negocio. Cada vídeo está especialmente diseñado para el público local para crear 
una verdadera conexión en torno a un tema relevante. Durante 2012, los clientes podrán tener acceso a vídeos impactantes sobre temas 
como lubricantes, correas, variadores, motores y reductores, las herramientas y el mantenimiento general. 
El vídeo enseña una aplicación de ventilador centrífugo y demuestra cómo los variadores de frecuencia reducen significativamente el 
gasto energético (y los costes) en comparación con medios mecánicos tradicionales de control de flujo. Oliver Campbell, Marketing Ma-
nager en Brammer España, ha explicado que "en la industria, el 60% de toda la energía usada está consumida por motores eléctricos. 
Ventiladores y bombas son dos aplicaciones comunes donde un variador de frecuencia puede resultar más rentable, ya que el proceso 
no suele requerir un rendimiento total durante la totalidad del tiempo. Mientras ventiladores funcionan con un motor de velocidad cons-
tante, el flujo de aire suele regularse con amortiguadores que restringen el flujo, aunque  el motor sigue girando a la misma velocidad, 
gastando energía y dinero. 
Brammer es valorado en toda Europa por su amplia cartera de productos, su asesoramiento técnico y la gama de servicios de apoyo 
de alto valor añadido para ayudar a los clientes a reducir sus costes totales de adquisición, mejorar la eficiencia productiva y reducir el 
capital circulante. 

Ingersoll Rand inaugura Customer Center en Madrid 
La ampliación Ingersoll Rand pone en funcionamiento un nuevo Customer Center en Madrid, que dará asesoramiento comercial y técnico 
a toda la zona centro de la península, sumándose así al amplio equipo de profesionales de su división de aire comprimido industrial. 
El Customer Center ofrece:
- Asesoramiento técnico y comercial
- Técnicos de servicio altamente cualificados
- Auditorías energéticas 
- Amplío stock local de repuestos
- Servicio de mantenimiento flexible
- Garantía de hasta 10 años*
- Flota de alquiler
- Instalaciones ‘llave en mano’
- Control y monitorización remota de salas de compresores
* Según condiciones de programa Ultracare®

La División Tecnología de Soldadura de Fronius España S.L.U. inicia su actividad comercial a efectos del 2 de enero de 2012 . 
La Tecnología de Soldadura de Fronius está representada con una filial en el mercado español. La empresa austriaca Fronius International 
GmbH, fabricante de innovadoras soluciones integrales para la soldadura por arco voltaico y resistencia por puntos, está representada 
con una filial en el mercado de soldadura español desde el día 2 de enero de 2012. 
El líder tecnológico a nivel mundial y del mercado en Europa, ha elegido Madrid/Leganés para su emplazamiento. Cuatro equipos 
regionales adicionales que se dedican a las ventas y a la prestación de servicios garantizan el asesoramiento integral. Además de una 
internacionalización estratégica existen varios aspectos relevantes del mercado que refuerzan el paso hacia España. 
Fronius International que está formada por las tres Divisiones: Sistemas de Carga de Baterías, Tecnología de Soldadura y Electrónica 
Solar, está actuando con una empresa propia en España desde el año 2009. En su día fue el considerable potencial del mercado el que 
hizo que la División Electrónica Solar se desplazara hacia el sur. 
Fronius mantiene el liderazgo del mercado español en las áreas de robótica y automoción y está entre los 3 mejores fabricantes de sistemas 
de soldadura manuales (estudio de mercado de 2011).Fronius ofrece al mercado especializado de soldadura español sus soluciones para 
la soldadura MIG/MAG, TIG, por electrodo, láser, plasma y resistencia por puntos, así como componentes de automatización.

Schneider Electric, especialista global en la gestión de la energía y líder en eficiencia energética, ha sido galardonado con 
el Premio Gigaton 2011, otorgado por la Carbon War Room (CWR), el Gigaton Throwdown y la Cumbre del Cambio Climático 
Mundial (World Climate Summit), por su compromiso y su destacado liderazgo empresarial en la implementación de acciones 
para reducir las emisiones de carbono. 
El galardón se entregó durante una ceremonia celebrada a principios de diciembre en Durban (Sudáfrica). Durante la ceremonia se 
reconoció la impecable labor de Schneider Electric junto con Suntech, Tesco, Phillips, Swisscom y Centrica. Los Gigaton Awards surgen 
con el ánimo de inspirar y desafiar a las empresas para que sus negocios sean lo más eficientes posibles.
De este modo, Schneider Electric ha sido reconocida con el Premio Gigaton 2011 por su rol de liderazgo desempeñado en materia de 
eficiencia energética y en el desarrollo de tecnologías para la incursión de redes eléctricas inteligentes (smart grids).
Para Schneider Electric existen dos soluciones clave para afrontar el desafío energético:
- En primer lugar, la eficiencia energética es, a día de hoy, mundialmente reconocida como el método más rápido, más económico y más 
eficiente para reducir las emisiones de CO2 y ralentizar así la creciente demanda de energía. Actualmente ya existen productos, sistemas 
y servicios que pueden mejorar la eficiencia energética de los hogares, edificios y zonas industriales –y además, otras soluciones están 
siendo diseñadas para hacer frente a los retos del mañana.
- En segundo lugar, la red eléctrica se enfrenta a numerosas limitaciones: la demanda energética sigue aumentando de manera conti-
nuada y las infraestructuras se van deteriorando o se quedan obsoletas por falta de capacidad. Y es que las instalaciones deben ser más 
respetuosas con el medio ambiente porque, aunque las fuentes de energía renovables están en expansión, éstas generan energía de 
manera intermitente y deslocalizada. 
Por lo tanto, la red eléctrica debe evolucionar hacia una infraestructura eléctrica de altas prestaciones combinada con una infraestructura 
informática inteligente. Se trata de una red inteligente o smart grid que permitirá mantener el equilibrio entre la producción de energía 
y su consumo dentro de un medioambiente más complejo. 
En el lado de la demanda, tanto los ciudadanos como las empresas se han vuelto más eficientes con la energía; mientras que en el 
lado de la oferta se están desarrollando actualmente sistemas de automatización y de control, y entre los dos, nuevos mecanismos de 
demanda-respuesta se están implementando para aumentar la capacidad y suprimir picos, optimizar fuentes de energías renovables, 
incentivos económicos por el cambio en los hábitos de consumo, etc.
Veinticinco empresas fueron nominadas a los premios por sus iniciativas teniendo en cuenta una amplia lista de criterios, entre los que se 
incluyen la publicación de los resultados del volumen de emisión de carbono y las reducciones efectivas de éste durante el último año. 

VisionOnline.es es nuevo distribuidor de la marca alemana de cámaras para visión artificial SVS.
SVS de Seefeld, Baviera, es líder tecnológico en cámaras GigaBit Ethernet y CameraLink para aplicaciones demandantes de visión 
artificial. Mas que 20 años de experiencia en la visión artificial industrial de SVS se juntan con mas de doce años de presencia en el 
mercado español: SVS y Visión Online S.L. acuerdan distribución para España y países castellano-hablantes. Desde 1987 SVS distribuye 
e integra componentes opto-electrónicos, desarrollando y fabricando propias cámaras CCD desde 1999 – 100% made in Germany. Hoy 
día SVS es uno de los fabricantes de cámaras mas innovadores, proveedor fiable de componentes y especialista en soluciones a medida. 
Desde la económica gama ECO hasta la serie HR con hasta 29 Mpix, con productos SVS Visión Online le ofrece la solución óptima para 
su aplicación de visión artificial. 
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